Торговля для России на протяжении веков была и куском хлеба с маслом, и источником увеличения капитала, и средством объединения страны и налаживания связей со всем миром.
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На актуальные вопросы абитуриентов

отвечает

заведующий кафедрой 

«Предпринимательство и маркетинг» 

ФГОУ ВПО «Госуниверситет-УНПК», 

кандидат экономических наук, доцент 

Климова Жанна Николаевна

Вопрос: Торговое дело. Что это такое?

Торговля – это вид предпринимательской деятельности, направленный на получение дохода путем  продажи произведенных и (или) приобретенных товаров.

Вопрос: С какой целью занимаются торговой деятельностью (коммерцией)?

Безусловно, для увеличения доходов коммерсантов при условии удовлетворения спроса покупателей.

Вопрос: Какова особенность обучения по данному направлению на кафедре «Предпринимательство и маркетинг» ФГОУ ВПО «Госуниверситет-УНПК»?
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Преподаватели кафедры широко используют в учебном процессе активные и интерактивные формы проведения занятий: компьютерные симуляция, деловые и ролевые игры и тренинги.

В рамках учебных курсов организуются встречи с представителями компаний, проводятся мастер-классы ведущих специалистов субъектов регионального бизнеса.
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При выпускающей кафедре «Предпринимательство и маркетинг» функционирует учебно-научно-исследовательская лаборатория «Центр логистики и маркетинга» (ЦЛМ), обеспечивающая получение студентами практического опыта при их участии в проектах ЦЛМ в рамках курсового и дипломного проектирования, научно-исследовательской работы студентов (НИР), производственных практик. Центр логистики и маркетинга ФГОУ ВПО «Госуниверситет-УНПК» предлагает выпускникам вуза широкий спектр обучающих программ в области маркетинга, логистики, а также активную консалтинговую поддержку (консалтинговые проекты: процессное, экспертное консультирование).

Наш вуз создал все условия, необходимые для всестороннего развития личности: диагностика и восстановление здоровья студентов в  центре здоровья и санатории «Зеленый берег», эстетическое воспитание студентов в  Центре культуры. В университете функционирует система развития физической культуры и здорового образа жизни. 

Вопрос: Как становятся успешными коммерсантами?

Хороший коммерсант излучает оптимизм и жизнерадостность, верит в себя, вынослив, умеет убеждать, способен справляться с препятствиями. И всё это благодаря тому, что человек обладает высоким уровнем самоорганизованности. 

Человек, обладая определенными способностями, в сочетании со знаниями, умениями и навыками применения профессиональных технологий,  методов и техник, сможет выгодно продать любой товар.
Преподаватели нашей кафедры  считают необходимым создать все условия для раскрытия у выпускников направления подготовки бакалавров 100700 – «Торговое дело» данных способностей, благодаря которым выпускник сможет профессионально осуществлять такие ключевые виды работ, как :

· проводить маркетинговые исследования, изучать поведение покупателей, анализировать маркетинговую информацию, конъюнктуру товарного рынка, способностью прогнозировать бизнес-процессы и оценивать их эффективность;
· управлять ассортиментом и качеством товаров и услуг, выявлять фальсифицированные товары;

· выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры, заключать договора и контролировать их выполнение;

· управлять персоналом организации;
· обеспечивать материально-техническое снабжение предприятия, закупки и продажу (сбыт) товаров, управлять товарными запасами;
· участвовать в выборе и формировании логистических цепей и схем в торговых организациях, способностью управлять логистическими процессами и изыскивать оптимальные логистические системы;
· разрабатывать торгово-технологические, и/или маркетинговые, и/или рекламные, и/или логистические проекты с использованием информационных технологий;

· распознавать и оценивать риски разных видов с учетом общепринятых критериев.

Вопрос: Где смогут работать выпускники направления подготовки 100700 «Торговое дело»?

Получив диплом бакалавра, выпускник может работать в любой коммерческой организации, учреждениях сферы коммерции и предпринимательства, а также на промышленных предприятиях и организациях ведущих активную коммерческую деятельность. 

Кроме того, существует возможность продолжения образования - бакалавр подготовлен к получения образования в магистратуре.

Мы будем рады ответить на другие Ваши вопросы

по телефону: 8 910 301 1374

электронной почте: klimova_08@mail.ru
ГОВОРЯТ ЭКСПЕРТЫ...
[image: image4.jpg]


 
«МАРКЕТИНГ»
… Если в обычных условиях маркетинг нужен для процветания, а кто-то без него может обойтись вообще, то в условиях кризиса он становится едва ли не единственным механизмом, который поможет фирме выжить.
Филипп Котлер
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«РЕКЛАМА В ТОРГОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ»
… Существует мнение, что любая реклама (от лат. reclamare — «утверждать) – это двигатель торговли. Не любая! Плохая реклама не двигатель, а тормоз.
Дэвид Огилви

«ЭЛЕКТРОННАЯ КОММЕРЦИЯ»
… В будущем на рынке останется два вида компаний: те, кто в Интернет и те, кто вышел из бизнеса.
Билл Гейтс
«МЕЖДУНАРОДНАЯ КОММЕРЦИЯ»
…Добиться устойчивого экономического роста невозможно без широкого международного взаимодействия как на уровне национальных правительств, так и·на уровне регионов и·заинтересованных бизнес-структур…
Торговля является мощным стимулом для экономического роста, но торговля в не меньшей степени способна решить социальные задачи…
Дмитрий Медведев

Лицензия на право ведения образовательной деятельности
в сфере профессионального образования АА № 000249 
рег. ном. 0247 от 30.09.2008 г., 
свидетельство о государственной аккредитации 
серии  АА № 001637 рег. ном. 1604 от 10.11.2008 г.

Федеральное государственное образовательное 

учреждение высшего профессионального образования

 «Государственный университет – 

Учебно-научно-производственный комплекс»

302020, г. Орел, Наугорское шоссе, 29

телефон: (4862) 41-58-37; факс: (4862) 41-66-84
e-mail: admin@ostu.ru; Интернет: www.ostu.ru

Финансово-экономический ФАКУЛЬТЕТ

Кафедра «Предпринимательство и маркетинг»
телефон: (4862) 76-22-49; e-mail: market@ostu.ru

Направление 

подготовки бакалавров 

100700 – Торговое дело

Профили:

·   Маркетинг

·   Реклама в торговой деятельности 

·   Электронная коммерция

·   Международная коммерция
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