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ВВЕДЕНИЕ
Налоги являются необходимым звеном экономических отношений в обществе с момента возникновения государства. Развитие и изменение форм государственного устройства всегда сопровождаются преобразованием налоговой системы. В современном цивилизованном обществе налоги - основная форма доходов государства. Налоги, как и вся налоговая система, являются мощным инструментом управления экономикой в условиях рынка.

Современная налоговая система характеризуется необычайной изощренностью форм и методов обложения и исключительным многообразием применяемых налогов (в отдельных странах существует около ста и более различных видов налогов).
В зависимости от места формирования источника выплаты налогов последние подразделяются на прямые и косвенные.
Особую роль в системе налогообложения играют косвенные налоги, обладающие высокими фискальными возможностями, и характеризующиеся завуалированным механизмом изъятия.

В данном аспекте исследование и анализ системы косвенного налогообложения как подавляющей части налогового бремени субъектов экономики является актуальным и носит значительный теоретический и практический характер.

Актуальность обуславливается также тем, что в условиях глобальных финансовых кризисов решение проблемы снижения налогового бремени на предприятия различных отраслей может достигаться за счет абсолютного соблюдения принципа перелагаемости при исчислении налога на добавленную стоимость как основного мирового косвенного налога.
ИССЛЕДОВАНИЕ КОСВЕННОГО НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ КАК ЧАСТИ НАЛОГОВОГО БРЕМЕНИ

1.1 Теоретические исследования научной литературы
1.1.1 История развития косвенного налогообложения и эволюция налога на добавленную стоимость как основополагающей его части: международный и российский опыт
Налоги как основной источник образования государственных финансов через изъятие в виде обязательных платежей части общественного продукта известны с незапамятных времен. Причем налогообложение как элемент экономической культуры свойственен всем государственным системам как рыночного, так и нерыночного типа хозяйствования. 

История налогов насчитывает тысячелетия. Они выступили необходимым звеном экономических отношений с момента возникновения государства и разделения общества на классы, когда нарождающиеся социально-государственные механизмы первобытного общества потребовали соответствующего финансирования. По словам английского экономиста Паркинсона: «Налогообложение старо, как мир, и его начальная форма возникла, когда какой-нибудь местный вождь перегораживал устье реки, место слияния двух рек или горный перевал и взимал плату за проход с купцов и путешественников».

Основные положения теории о налогах разрабатывались экономистами и финансистами еще с ХVII в. Общие теории налогообложения получили развитие в трудах Ф. Аквинского, Ш. Монтескье, С. Де Сисмонди, Т. Мальтуса, А. Тьера, П. Прудона. Проблемы развития частных налоговых теорий нашли отражение в трудах Д. Локка, Т. Джорджа, Ж. Ж. Руссо, К. Маркса, Э. Селигмана.

К основным классическим налоговым теориям относятся: теория общественного, или публичного договора (Б. Спиноза, Г. Гроция, Т. Гоббс, Ж.-Ж. Руссо, А.Н. Радищев); атомистическая теория (Ш.Л. Монтескье, С.П. де Вобан, С.Ю. Витте); теория наслаждения и удобств (Ж. Симон де Сисмонди); теория страхования (теория налога как страхового взноса) (В. Петти, Д.Р. Мак-Куллох, А. Тьер); теория коллективной (общественной) потребности (Ф. Нитти, А.И. Буковецкий, П.В. Микеладзе, С.С. Саидзе, М.И. Виверов); теория налога как общественной жертвы (Б.Г. Мильгаузен).

Вопросы налоговых систем отражены в работах А.В. Брызгалина, А.Я. Быстрякова, Н.А. Башкайкиной, М.В. Васильевой, Н.Г. Варакса, С.А. Володина, Л.И. Гончаренко, И.В. Горского, В.В. Гусева, Ю.А. Данилевского, В.А. Жукова, В.М. Зуева, И.А. Коростелкиной, Л.С. Кириной, В.Г. Князева, Р.А. Мусаева, А.Л. Овсянникова, Л.В. Поповой, Н.А. Потаповой, В.Г. Панскова, Н.Д. Погосяна, Т.М. Мезенцева, С.П. Опенышева, Л.П. Павловой, В.И. Рыбина, М.В. Романовского, В.М. Родионовой, С.Н. Рябухина, В.М. Шлейникова, Л.Я. Хорина и др. 

Значительный вклад в теорию налогов и разработку принципов налогообложения внесли представители отечественной науки А. Буковицкий, А. Исаев, И. Кулишер, И. Озеров, А. Соколов, В. Твердохлебов, Н. Тургенев, Л. Ходский, И. Янжул и др.
Отечественные финансисты Кузовков Д.В., Кулишер И.М., Соколов А.А., Пушкарева В.М., Ходский Л.Х., Железнов В.Я.. Дитман Б. внесли существенный вклад в развитие концепции управления налоговыми процессами.

Теоретическим и практическим основам налогообложения, совершенствования налоговой системы, развитию налогового планирования и администрирования посвящены работы современных ученых, таких как: Б. Алиева, А. Астахова, Л. Абалкина, С. Барулина, А. Брызгалина, Н. Ветровой, О. Врублевской, Е. Вылковой, И. Горского, Л. Гончаренко, А. Грязновой, А. Дадашева, Е. Евстигнеева, Т. Журавлевой, В. Кашина, В. Коровкина, З. Клюкович, Л. Лыковой, И. Майбурова, Л. Павловой, В. Панского, И. Перонко, С. Пепеляева, Г. Поляк, В. Пушкаревой, М. Романовского, А. Романова, А. Сердюкова, Д. Смирнова, Д. Черника, С. Шаталова, Т. Юткиной, Л. Якобсона и др.

Структура и функционирования учетно-налоговой системы рассматриваются в работах отечественных экономистов: А.П. Бархатова, А.И. Белоусова, А.А. Богданова, П.С. Безруких, А.Г. Грязновой, А.Ф. Виноходовой, И.М. Волкова, В.Г. Гетьмана, Л.Т. Гитляровской, Д.А. Евдоницкого, О.В. Ефимовой, Н.М. Заварихина, В.В. Ковалева, С.Ф. Корякина, М.Н. Крейниной, Н.Т. Лабынцева, Н.П. Любушина, И.А. Масловой, М.В. Мельник, В.Д. Новодворского, В.Ф. Палия, В.И. Петровой, В.И. Подольского, Л.В. Поповой, А.Н. Романова, Г.В.Савицкой, В.П. Суйца, И.П, Ульянова, А.Д. Шеремета и др.

Проблемы именно косвенного налогообложения, его роль в системе государственного регулирования экономики,  исследуются многими учеными и практиками. Неоценимый вклад в исследование критериальных особенностей косвенного налогообложения внесли классики экономической теории Дж. Локк, А. Смит, У.Петти, Дж. Милль, А.Вагнер, И.Янжул, Д.Львов, В.Лебедев, И.Озеров. 
Современные отечественные ученые: М.Абрамов, В.Брызгалин, Т.Володина, Л.Гончаренко, А.Гончаров, С.Гуревич, И.Землянская, А.Казьмин, В.Кашин, Е.Кудряшова, З.Кузнецова, И.Маслова, Б. Маслов, С.Машков, С.Пепеляев, О.Переверзева, Л.Попова, А.Рубанов, С.Содномова, Г.Солодянкина, Р.Точилин, И.Точилов, И.Трунин, Е.Шувалова  и другие внесли существенный вклад в проработку методологии косвенного налогообложения, развитие методического инструментария исчисления и уплаты налога на добавленную стоимость.

Вопросы изучения налоговых затрат и налогового бремени рассматриваются в работах следующих ученых: Л.В. Поповой, Н.Г. Варакса, И.А. Коростелкиной, Е.Г. Дедковой, Л.В. Севрюковой, В.Л. Рыкуновой, А.С. Каратаева, Н.Н. Тюпаковой.

Теоретические основы вновь созданной стоимости сформулированы в трудах А. Смита, Д. Рикардо, К. Маркса, концепция прибавочной стоимости и концепция факторов производства – в трудах Ж. Сэя, Дж. Кларка. Современная концепция экономической добавленной стоимости, разработанная на основе исследований А. Маршалла, используется для оценки процесса создания стоимости в деятельности зарубежных компаний. Применительно к российским условиям эта концепция рассматривается в работах М. Осипова, А. Полуэктова, С. Половкина, А. Рассказовой. Проблемами применения показателя валовой добавленной стоимости в современной экономике России в макроэкономическом и отраслевом аспекте занимаются С. Барулин, Е. Вылкова, Г. Литвинцева, М. Литвин, Д. Львов, Е. Малкина, И. Маслова, Д. Маслова, Б. Плышевский и другие.

В развитии налогообложения В. Пушкарева выделяет три основных периода, каждый из которых характеризуется определенными признаками и особенностями (Рисунок 1.1.1).

Рисунок 1.1.1 – Основные периоды развития системы налогообложения по В. Пушкаревой

Возникновение налогов относят к периоду становления первых государственных образований, когда появляется товарное производство, формируется государственный аппарат – чиновники, армия, суды. Именно необходимостью в содержании государства и его институтов и было обусловлено возникновение налогообложения. 

Первоначально налоги существовали в виде бессистемных платежей, носящих преимущественно натуральную форму. Подданные несли повинности личного характера (барщина, участие в походах), а также уплачивали налоги продовольствием, фуражом, снаряжением для армии. В Римской империи и Афинах в мирное время налогов не было и их введение и взимание обуславливалось наступлением военного времени. 

Система налогообложения Древнего Рима находит свое отражение и в современном налогообложении, несмотря на то, что была одной из первых налоговых систем. Если рассматривать ранние этапы развития Римского государства, то налоговые механизмы использовались исключительно для финансирования военных действий. Граждане Рима облагались налогами в соответствии со своим достатком на основании заявления о своем имущественном состоянии и семейном положении. Все это предопределило появление позднее декларации о доходах. В свою очередь расчет суммы налога осуществлялся специально избранными чиновниками. 

В IV-III вв. до н.э. развитие налоговой системы привело к возникновению как общегосударственных, так и местных (коммунальных) налогов.  Несмотря на это единой налоговой системы в тот период не наблюдалось и налогообложение отдельных местностей определялось лояльностью местного населения к метрополии, а также успехами в военных мероприятиях государства. В случае победоносных войн налоги снижались, а порою отменялись совсем и заменялись исключительно контрибуцией
. 

Развитие государственных институтов Рима объективно привело к проведению императором Августом Октавианом (63 год до н.э. - 14 год н.э.) кардинальной налоговой реформы, в результате которой появился самый первый всеобщий денежный налог, так называемый «трибут». Контроль за налогообложением стали осуществлять специально созданные финансовые учреждения. Основным налогом государства выступил поземельный налог. Налогами облагались также недвижимость, рабы, скот и иные ценности. Кроме прямых, появились и косвенные налоги: 
- налог с оборота – 1%, 

- налог с оборота при торговле рабами – 4% и др.

В Римской империи налоги выполняли не только фискальную функцию, но и функцию регулятора определенных экономических отношений. 

Если анализировать налоговые системы Древнего Рима и России конца 20 века, то можно сделать вывод о том, что они довольно схожи (Таблица 1.1.1).

Таблица 1.1.1 - Соотношение принципов и подходов к налогообложению в Древнем Риме с принципами и подходами РФ конца 20 века

	Древний Рим (IV в. до н.э. - VI н.э.)
	РФ 1992-1997 гг.

	дорожная пошлина
	налог на пользователей автодорог

	налог на наследство
	налог на имущество, переходящее в порядке наследования

	налог на вино, на пшеницу, на огурцы, на мыло
	акцизы на отдельные группы товаров

	пошлины ввозные и вывозные
	таможенные пошлины

	сбор на воздвижение статуй
	налог на рекламу

	квартирный налог
	налог на имущество

	сборы с банщиков, работорговцев, проституток
	лицензионные сборы за право осуществления вида деятельности

	налог на содержание стражников
	налог на милицию

	сбор на содержание бань
	налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы


В Европе XVI-XVII вв. развитые налоговые системы отсутствовали. Повсеместно налоговые платежи имели характер разовых изъятий, причем периодически парламенты государств предоставляли правителям полномочия, в основном чрезвычайные, по взиманию тех или иных видов налогов. Однако развитие европейской государственности объективно требовало замены «случайных» налогов и института откупщиков стройной, рациональной и обоснованной системой налогообложения. Именно в конце XVII - начале XVIII вв. наступает второй период развития налогообложения. В этот период налоги становятся ведущим источником доходной части бюджетного устройства.

В этот период происходит формирование первых налоговых систем, включающих в себя прямые и косвенные налоги. Особую роль играли акцизы, взимаемые, как правило, у городских ворот со всех ввозимых и вывозимых товаров, а также подушный и подоходный налоги. 

Развитие демократических процессов в европейских странах нашло свое отражение в вопросах установления и введения налогов. Так, в Англии в 1215 года в «Великой хартии вольностей» было впервые установлено, что налоги вводятся только с согласия нации: «Ни щитовые деньги, ни пособия не должны взиматься в королевстве нашем иначе, как по общему совету королевства нашего».

Во Франции парламент стал утверждать бюджет и налоги только в 1791 году после Великой французской революции. 

Одновременно с развитием государственного налогообложения начинает формироваться научная теория налогообложения, основоположником которой является шотландский экономист и философ Адам Смит (1723-1790 гг.). В своей работе «Исследование о природе и причинах богатства народов» (1776 год) он впервые сформулировал принципы налогообложения, дал определение налоговым платежам, обозначил их место в финансовой системе государства, а также определил, что налоги для плательщика есть показатель свободы, а не рабства.

Третий период развития налогообложения начинает свою историю в XIX в. и отличается уменьшением количества налогов и большим значением права при их установлении и взимании. Исключительное внимание уделяется косвенному налогообложению вследствие наличия у него неоспоримых преимуществ, которыми сопровождается изъятие.

Развитие налогообложения в России также осуществлялось поэтапно, что представлено на рисунке 1.1.2.

Основной формой налогообложения на первом этапе выступали поборы в княжескую казну, которые именовались «дань». Косвенные налоги взимались в форме торговых и судебных пошлин. Особое распространение получил так называемый «мыт» - пошлина, взимаемая при провозе товаров через заставы у городов и крупных селений. В период феодальной раздробленности Руси существенное значение приобретают пошлины за провоз товаров по территории владельца земли. 

В XIII в. после завоевания Руси Золотой Ордой наиболее значимыми ордынскими тягостами стали «выход» («царева дань»); торговые сборы («мыт», «тамка»); извозные повинности («ям», «подводы»); взносы на содержание монгольских послов («корм») и др.

Несмотря на политическое объединение русских земель финансовая система России в XV-XVII вв. была чрезвычайно сложна и запутана. В связи с постоянными войнами, которая вела Россия в XVII в. налоговое бремя было чрезвычайно огромным. Введение новых прямых и косвенных налогов, а также повышение в 1646 году акциза на соль в четыре раза, привело к серьезным народным волнениям и соляным бунтам. 

Эпоха реформ Петра I (1672-1725 гг.) характеризовалась постоянной нехваткой финансовых ресурсов на ведение войн и строительство новых городов и крепостей. К уже традиционным налогам и акцизам добавлялись 
все новые и новые налоги.

Рисунок 1.1.2 – Основные этапы развития налогообложения в России

В период правления Екатерины II (1729-1796 гг.) система финансового управления продолжала совершенствоваться. Были созданы специальные государственные органы: экспедиция государственных доходов, экспедиция ревизий, экспедиция взыскания недоимок. 

Основной чертой налоговой системы XVIII в. необходимо назвать большое значение косвенных налогов по сравнению с налогами прямыми. Косвенные налоги давали 42% государственных доходов, причем почти половину этой суммы приносили питейные налоги.
 

Вплоть до середины XVIII в. в русском языке для обозначения государственных сборов использовалось слово «подать». Впервые же в отечественной экономической литературе термин «налог» употребил в 1765 году известный русский историк А. Поленов (1738-1816 гг.) в своей работе «О крепостном состоянии крестьян в России». А с XIX в. термин «налог» стал основным в России при характеристике процесса изъятия денежных средств в доход государства.

Октябрьская революция 1917 г. застала широкую разветвленную систему косвенного обложения, включающую акцизы и таможенные налоги. Акцизное обложение охватывало спирт, вино, пиво, сахар, дрожжи, чай, табак и табачные изделия, папиросную бумагу и гильзы, нефтепродукты и спички. Однако огромный рост финансовых потребностей и обесценение денежных единиц в годы Первой мировой войны значительно снизили реальное значение акцизов. А с национализацией кредитных и промышленных предприятий, ликвидацией частной собственности на землю, значительным сокращением частной торговли круг объектов косвенного обложения все более сужался. 

Декретом СНК от 21 ноября 1918 г. акцизы были заменены «начислениями к цене вырабатываемых и передаваемых в распределительные органы изделий и продуктов». Начисления устанавливались на предметы, облагавшиеся ранее акцизами, к ним были прибавлены нитки, ткани и некоторые другие товары. Но так как промышленность к этому времени была национализирована, то эти начисления сводились исключительно к бухгалтерским расчетам между государственными учреждениями, наркоматом финансов и главками, и в результате декретом 17 января 1920 г. косвенные налоги были полностью отменены. 

Установление акцизов, дающих значимый фискальный эффект, а также взыскание таких видов акцизов, которые могли бы охватить наиболее широкие массы и городского и сельского населения, обусловлено основными принципами построения советской акцизной системы. Среди которых выделяют установление акцизов, дающих крупный фискальный эффект, и взыскание таких видов акцизов, которые могли бы охватить наиболее широкие массы и городского и сельского населения.

Первым акцизом, введенным после 1917 г., было обложение в 1921 г. виноградных вин крепостью до 14% (затем крепость облагаемых налогом вин была повышена до 20%). В том же 1921 г. были установлены акцизы с табачных изделий, папиросной бумаги, гильз и с зажигательных спичек. 

В дальнейшем система акцизного обложения постепенно расширялась. Так законом от 3 февраля 1922 г. был установлен акциз на спирт, отпускаемый на технические цели, а также на пиво, мед и прохладительные напитки. В свою очередь законом от 23 февраля 1922 г. было установлено обложение соли, а 9 марта - нефтепродуктов; законом от 21 апреля того же года был введен акциз на свекловичный и крахмальный сахар, а также и на восковые свечи. Немного позже был установлен акциз на чай, кофе, цикорий, суррогаты чая и кофе и на прессованные дрожжи. Следовательно, именно этот период, в результате которого были ведены в действие все перечисленных акцизы, ознаменовало один из наиболее активных периодов развития косвенного налогообложения и заменило основу создания единой системы акцизов в советский период.

Развитие ряда отраслей легкой промышленности и соответственное расширение ассортимента на потребительском рынке дали возможность изменить структуру акцизного обложения с одновременным его расширением. Общая сумма акцизных поступлений составила:

- в 1922-1923 гг. -108,5 млн. руб.;

- в 1923-1924 гг. - 241 млн. руб.;

- в 1924-1925 гг. - 507,8 млн. руб.;

- в 1925-1926 гг. - 823,5 млн. руб.;

- в 1926-1927 гг.- 1,210 млн. руб.;

- в 1927-1928 гг. - 1,491 млн. руб.;

- в 1928-1929 гг. - 1,788 млн. руб.;

- в 1929-1930 гг. - 2,628 млн. рублей.
Таким образом, за 8 лет сумма поступлений в результате косвенного налогообложения акцизами увеличилась в 25 раз.

В обшей сумме государственных доходов на долю акцизов приходилось около 20%. При этом наблюдалась следующая тенденция: акцизные поступления росли и в абсолютном, и в относительном выражении до середины 20-х годов. Во второй же половине этого десятилетия, хотя акцизные поступления систематически возрастали в aбcoлютной величине, но постепенно падала их доля в процентном отношении. 

Таким образом, в 20-е годы акцизы играли весьма существенную роль в пополнении государственного бюджета. В этот же временной отрезок, с провозглашением НЭПа, значительное развитие получила система таможенных налогов. В условиях монополии внешней торговли таможенным налогам придавалось важное значение как одному из наиболее эффективных способов защиты отечественной промышленности. 

Ставки таможенных тарифов были приняты 9 марта 1922 г. и затем скорректированы постановлением СНК от 22 ноября 1922 г. о применении новых ставок таможенных пошлин к находящимся в ведении таможен товарам. Затем эти ставки были заменены высокопротекционистской тарифной системой 8 января 1924 г. Постановлением ЦИК и СНК Союза ССР от 6 февраля 1925 г. был принят Таможенный устав СССР, включавший раздел «Об исчислении и уплате пошлин и прочих сборов». Новый таможенный тариф, утвержденный СНК 11 февраля 1927 г. усилил протекционистскую сторону и значительно поднял ставки фискального характера. Таможенное обложение было усилено по всей линии ввозимых в СССР товаров как на сырье, так и на машины, полуфабрикаты и прочие товары. Если средняя тяжесть таможенного обложения по тарифу 1924 г. составляла 22-24% к стоимости товаров, то по тарификации 1927 г. она была повышена до 30-33%, а общая сумма годовых таможенных поступлений при аналогичных объемах ввоза возросла на 60 млн. золотых рублей. 19 сентября 1926 г. постановлением ЦИК и СНК СССР был принят Таможенный кодекс Союза СССР.
 

Тарифы таможенных пошлин утверждались СНК СССР. Таможенная пошлина исчислялась на основании тарифа, действующего в день платежа пошлины либо выпуска груза, в зависимости от того, какой из этих сроков наступил раньше. По отношению к грузам из стран, с которыми не были заключены или оказались нарушены торговые соглашения, Народный Комиссариат Внешней Торговли (НКВТ) по соглашению с Народным Комиссариатом Иностранных Дел (НКИД) и Народным Комиссариатом Финансов (НКФ) СССР мог устанавливать надбавки к пошлинным ставкам или облагать пошлинами товары, свободные от пошлины. Ценой для исчисления пошлины признавалась нормальная оптовая цена товара в месте его происхождения или производства с прибавлением издержек по упаковке, страхованию, транспорту, комиссии, вывозных пошлин и других подобных расходов, необходимых для упаковки и подвоза товара к границе СССР. 

Стоит отметить, что система таможенных тарифов давала в 20-е годы 7-8% налоговых поступлений в бюджет. 

В 1930 г. была осуществлена налоговая реформа, коренным образом изменившая систему взимания косвенных налогов на территории СССР. 

Налог с оборота представлял собой комплексный налог, объединяющий и заменяющий целый ряд косвенных и прямых налогов. В его состав также включались взимавшиеся с предприятий обобществленного сектора платежи за разработку месторождений каменного угля, нефти и рудных ископаемых. 

В состав налога с оборота вошли различные налоги и сборы, представленный в таблице 1.1.2.

Таблица 1.1.2 - Структура налога с оборота

	В обобществленном и частном секторе
	В обобществленном секторе

	1
	2

	надбавка к промналогу взамен гербового сбора с векселей
	отчисления от товарной продукции авто- и авиатрестов

	все акцизы: на спирт, водку, коньяк, пиво, дрожжи, сахар, чай, спички, табачные изделия, гильзы, парфюмерию и косметику, нефтепродукты, свечи, резиновые галоши
	сборы со свеклы, перерабатываемой на заводах Сахаротреста и Укрсельцукра

	сбор за инспектирование и анализ хлебофуражных продуктов
	особый сбор с организаций изготовляющих хлопок

	сбор за пробирные операции и анализ металлов
	начисления на продажную стоимость древесины

	сбор с паровых котлов, приборов, действующих под давлением, подъемников и подъемных механизмов
	отчисления на развитие овцеводства от прибылей шерстоперерабатывающей промышленности

	сбор за торговую регистрацию
	взносы на содержание надзора на рыбных промыслах

	сбор за обязательную последующую регистрацию сделок
	сборы, взимаемые управлениями строительного контроля

	сбор за поверку и клеймение мер и весов, медицинских термометров и рабочих и контрольных манометров
	начисления (целевые надбавки) на заготовительные и сбытовые цены сельскохозяйственных продуктов


Продолжение таблицы 1.1.2

	1
	2

	сбор за производство горных отводов
	долевое участие в расходах на местное строительство

	сбор с освидетельствования бракёрами сельскохозяйственного сырья и молочно-масляных продуктов
	взносы на работы по хозяйственному строительству государственных земельных имуществ

	налог с грузов, привозимых и вывозимых по железнодорожным и водным путям сообщения
	

	налог с ресторанов, столовых, лавок и т.п. предприятий
	

	сбор с золото- и платино- промышленных предприятий
	

	сбор за ветеринарно-санитарный осмотр скота и других животных продуктов
	

	налог с промышленных садов и огородов
	

	налоги с аукционных продаж
	

	налоги с плакатов, афиш и объявлений
	

	сборы с лиц, играющих на бильярде
	

	целевой сбор с радио изделий, применяемых для приема радиовещательных станций
	

	абонементная плата, взимаемая с радиостанций частного пользования
	


Гербовый сбор у предприятий обобществленного сектора также вошел в состав налога с оборота, а для частного сектора был заменен единой государственной пошлиной. 

Таким образом, все косвенные налоги (кроме таможенных пошлин), пошлины и сборы и некоторые прямые налоги заменялись налогом с оборота, принявшем форму надбавки к оптовой цене и взимаемой с населения при продаже товаров и услуг в сети розничной торговли. 

Если рассматривать мировую практику (страны Европы, Азии, Африки и Латинской Америки), то налог с оборота имел значительно более узкое экономическое содержание и определялся как косвенный налог, включаемый в цены определенных групп товаров, потребление которых экономически регламентируется. В советской же налоговой практике введение налога с оборота означало введение нового синтетического (или номинального) налога взамен значительного числа статей расходной части бюджета, или, если говорить строго, введение нового механизма формирования доходной части бюджета. 

Этот синтетический налог был очень удобен для сформировавшейся в  годы централизованной системы государственного регулирования экономики и существовать мог только в рамках этой системы. Методы включения в розничные цены товаров и услуг налога с оборота и последующего его изъятия в бюджет стали мощным и весьма эффективным инструментом пополнения бюджета и перекачки средств из фонда потребления в фонд производственного накопления, но эти же методы достаточно быстро спровоцировали отрыв движения финансовых ресурсов от кругооборота материальных ценностей.

На первых этапах реализации устанавливались более низкие ставки, чем на последующих. Данная тенденция прослеживалась с целью снижения каскадного эффекта налога. Следовательно, чем больше этапов проходил товар от производителя до конечного потребителя, тем большая сумма налога с оборота включалась в его стоимость. Поскольку сумма налога зависела не от вида товара, а от числа этапов реализации, то и доля налога в его стоимости могла быть разной для одинаковых товаров и одинаковой для различных товаров. Поэтому определить размер налога в стоимости товара, прошедшего несколько этапов реализации, было сложно. Проблемы определения налога с оборота существовали как при реализации на внутреннем рынке, так и во внешнеторговых отношениях. В целях повышения конкурентоспособности товаров при экспорте сумма налога возмещается экспортеру, но сумму налога с оборота трудно определить в стоимости экспортируемого товара. Поэтому на практике государства возмещали какую-то установленную фиксированную сумму, которая могла быть больше или меньше суммы налога и принимала форму субсидии. В отношении импортируемых товаров налог с оборота не мог быть установлен для вида товара, так как устанавливался для каждого конкретного этапа реализации.

Налог с продаж взимается один раз (в отличие от налога с оборота). Это происходило на стадии производства, оптовой торговли или розничной торговли. Он не позволяет государству воздействовать на все стадии движения товара от производителя к конечному потребителю, может уплачиваться по единой стандартной ставке или системе ставок. Различают несколько видов налога с продаж (Рисунок 1.1.3).

Рисунок 1.1.3 – Основные виды налога с продаж

Некаскадный налог с розничных продаж взимается с зарегистрированных плательщиков со стоимости конечной реализации товаров (услуг) потребителю. Он охватывает продажу товаров (работ, услуг) конечным потребителям и не взимается, если они реализуются для производственных нужд. Такой налог более нейтрален, по сравнению с налогом, взимаемым на стадии производства и оптовой торговли. Он имеет более широкую налоговую базу, а для получения определенной суммы налоговых поступлений возможно установление более низкой ставки, чем при взимании налога на более ранних этапах реализации товаров. Однако есть и недостаток этого налога, который состоит в том, что налоговые платежи в доход государства поступают на самой последней стадии движения товаров, при этом не учитывается вклад каждого предприятия или организации в рыночную стоимость товара.

При применении некаскадного налога с розничных продаж производители товаров и услуг, оптовые и розничные продавцы должны быть зарегистрированы в налоговой инспекции. Зарегистрированные налогоплательщики обязаны включать налог в цену товара или услуги при его продаже любому незарегистрированному лицу (как правило, конечному потребителю), но не обязаны взимать налог при продаже продукции зарегистрированному предприятию, кроме случаев, когда продукция приобретается для частного потребления.

Налогоплательщики при взимании налога с продаж ведут только налоговый учет продаж, не имея права на возмещение налога, уплаченного при приобретении товаров и услуг. При взимании налога с продаж обязанность определения факта конечного использования товара (услуги) его покупателем лежит на продавце либо на налоговых органах.

Одноступенчатым налогом с розничных продаж облагается конечное потребление, т.е. при оказании услуги другому юридическому или физическому лицу предприятие должно убедиться, что покупатель является зарегистрированным налогоплательщиком. Как правило, многие услуги предприятие оказывают как для производственных нужд, так и для нужд конечного потребления, что приводит к высоким административным издержкам для определения необходимости уплаты налога.

При высокой степени обложения налогом с продаж сырья и материалов, используемых при производстве продукции и услуг внутри страны, продукция, произведенная в государствах, взимающих НДС, может получить ценовое преимущество на мировых рынках вследствие невозможности установления дифференцированных ставок возмещения налога при экспорте, эквивалентных эффективным ставкам обложения сырья, материалов и комплектующих. Происходит это вследствие того, что при экспорте возмещается сумма налога с продаж, уплаченная со стоимости конечной реализации, тогда как налог, входящий в стоимость сырья и материалов, не возмещается в полной мере.

Таким образом, 1992 году из 24 государств Организации экономического сотрудничества и развития ОЭСР только 3 (Канада, США и Швейцария) взимали налог с розничных продаж, 1 государство (Австралия) - налог с оптовых продаж, причем в Канаде с 1991 года сосуществуют НДС и налог с розничных продаж.

Рассмотрев систему налогообложения в США в настоящее время, можно сделать вывод о том, что налог с продаж является региональным налогом, устанавливается на уровне штатов и имеет различные ставки. Косвенные налоги в этой стране (налоги на потребление) используются, в основном, штатами и местными органами управления, для которых они являются неизменным источником постоянного дохода. На федеральном уровне эти налоги не достаточно актуальны поскольку они сдерживают экономическую активность. Следовательно, основной функцией налогов на потребление в США является коррекция схем производства, распространения и потребления товаров. В этой стране налоги на потребление налогом с продаж, индивидуальными налогами с оборота, акцизами, налогами на предметы роскоши. В структуре доходов консолидированного бюджета США налог с продаж по сравнению с другими доходами играет гораздо меньшую роль, в то время как значительная часть налогового бремени перенесена на прямые налоги, в частности, на налоги с индивидуальных доходов. Поступления от НСП (суммарное значение поступлений от НСП по штатам и в местные бюджеты) в среднем за 2004-2006 гг. составляет порядка 3,1% ВВП, в то время как средняя ставка составляла 4-5%.

Налог с оборота был важнейшим источником доходов бюджета СССР - в 1980 году его поступления составили 15,2% ВВП, в 1985 году - 13,6% ВВП, но в 1991 году сократился до 6,3% ВВП, что более 20% бюджета. Данный аспект потребовал замены налога с целью решения задачи наполнения бюджета на федеральном и региональном уровнях.

Налог с продаж действовал в течение одного года и 1 января 1992 года был отменен в связи с введением НДС. В 1998 году в целях решения вопроса финансовой поддержки регионов Российской Федерации вновь был введен налог с продаж в 75 субъектах Российской Федерации. В большинстве субъектов Российской Федерации принята единая ставка налога с продаж в размере 5%, т.е. на максимально допустимом уровне. У НДС и налога с продаж был один объект налогообложения с той разницей, что налогом с продаж облагалась реализация за наличный расчет. Налог с продаж был введен с единственной целью - увеличить доходы региональных бюджетов.

Следовательно, введение налога с продаж при наличии в налоговой системе налога на добавленную стоимость - это фактически единственный случай в мировой экономической практике (кроме Канады), когда одновременно в одной системе налогообложения взимались и налог на добавленную стоимость, и налог с продаж. Так, в США взимается налог с продаж, который действует в сфере торговли при покупке товаров, но там отсутствует НДС. В странах ЕС введен НДС, но там отсутствует налог с продаж.

Общее развитие и совершенствование системы косвенного налогообложения представлено на рисунке 1.1.4.


Рисунок 1.1.4 - Эволюция системы косвенного налогообложения

При одновременном существовании в российской налоговой системе НДС и НСП издержки налогоплательщиков по уплате налогов стали значительно выше. Предприятия розничной торговли сталкивались с двумя во многом различными системами исчисления и уплаты налога с различной базой и налоговыми льготами, а также с различными порядками налоговой регистрации и определения величины налоговых обязательств. При этом возникали трудности с продажей товаров за пределы региона. Одновременное взимание налога на добавленную стоимость и налога с продаж приводило к значительному росту издержек на администрирование без какого-либо положительного воздействия на общую величину налоговых поступлений. 

С 1 января 2004 года налог с продаж в Российской Федерации был отменен, но, несмотря на это, идея по его возврату существует до настоящего времени.

Замена налога с оборота и налога с продаж налогом на добавленную стоимость является закономерным процессом эволюции косвенного налогообложения. 

Однако во второй половине 60-х годов прошлого века НДС негативно воспринимался правительствами стран Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР): к 1967 году только два государства ОЭСР имели в своей налоговой системе рассматриваемый налог - Франция (частичный НДС) и Финляндия (НДС вводился на региональном уровне). Остальные государства ОЭСР либо не имели общих налогов на потребление (Япония и Турция), либо взимали одноступенчатые, либо каскадные налоги с продаж производителя, оптового или розничного продавца.

Введение налога на добавленную стоимость в разных странах было обусловлено следующими причинами. Во-первых, страны-участницы Римского договора (Бельгия, Франция, ФРГ, Италия, Люксембург, Нидерланды) на момент подписания в 1957 году договора о создании Европейского экономического сообщества взимали каскадные общие налоги с продаж, что создавало массу неудобств особенно в связи с обязательствами о гармонизации налоговых систем в интересах создания общего рынка.

С самого начала вопросам гармонизации косвенного налогообложения в ЕС уделялось пристальное внимание, так как именно расхождение в регулировании косвенного налогообложения, по мнению основоположников европейской интеграции, представляли собой существенную преграду на пути свободного передвижения товаров, работ и услуг.

За рубежом НДС рассматривается в качестве многоступенчатого всеобъемлющего налога, распространяющегося на все стадии процесса производства и распределения и включающего в свою базу все виды товаров и услуг. Данный налог относится к обязательным платежам зачетного типа, которые исключают кумулятивный эффект налогообложения.

В соответствии с Шестой директивой в ЕС применяется потребительская форма НДС с расчетом налоговых обязательств по косвенному методу вычитания (методу накладных). В настоящее время каждая страна - участница ЕС уплачивает в общеевропейский бюджет около 1,4% поступлений НДС. Дефицит этого бюджета обычно покрывается именно за счет НДС.

Переход к взиманию НДС послужил тем фискальным инструментом, который позволил сформировать единые основы налогообложения потребления в рамках общего рынка, обеспечивая тем самым постепенную гармонизацию и сближение фискальных систем отдельных стран. Необходимость такой гармонизации косвенных налогов специально предусмотрена в Конвенции ЕС. Конвенция запрещает какие-либо проявления налоговой дискриминации, которые могли бы прямо или косвенно дать предпочтение товарной продукции одной из стран-членов перед другими государствами.

В настоящее время НДС существует в 135 странах мира. Несмотря на это в списке государств, внедривших в свои налоговые системы НДС, есть страны, которые отказались от его применения: Вьетнам (в 1970-х годах), Гренада (внедрен и упразднен в 1986 году), Гана (внедрен и упразднен в  1995 году), Мальта (внедрен в 1995 году, упразднен в 1997 году), Белиз (внедрен в 1996 году, упразднен в 1999 году). 

В российской налоговой системе в качестве замены налога с оборота и альтернативы использованию НДС в 1991 году предлагалось введение акцизов, увеличение ставок подоходного налога, введение адвалорного налога с продаж (каскадного или с розничных продаж), повышение ставок налога на прибыль. Очевидно, что в условиях падения реальных доходов населения и обесценения его сбережений в результате либерализации цен, повышение ставок подоходного налога было совершенно неприемлемым решением, т.к. с психологической точки зрения рост прямых налогов всегда менее предпочтителен, чем повышение косвенных налогов. Поскольку следует различать объективное (потеря ресурсов для налогоплательщика) и субъективное налоговое бремя, исходя из субъективной оценки тяжести налога, плательщики и политики могут предпочитать «невидимые» косвенные налоги прямым. В пользу усиления роли косвенного налогообложения говорит и то, что оно в отличие от подоходного налога оказывает при определенных условиях меньшее отрицательное влияние на сбережения. Повышение ставок налога на прибыль также было нежелательным, вследствие уже существовавшего достаточно высокого уровня эффективной ставки налогообложения (с учетом обложения части затрат предприятий на рабочую силу и капитал). В то же время использование косвенных налогов обеспечивало необходимую преемственность налоговой системы, при которой замена налога с оборота на адвалорный налог позволяла избежать неблагоприятных психологических эффектов.

Таким образом, введение НДС с высокой ставкой (28%) в 1992 году было наилучшим решением по сравнению с возможными в то время альтернативами. Поскольку все это позволило увеличить общий уровень налоговых изъятий. При этом широкая база налога создала предпосылки стабильности поступлений во времени. За счет преемственности НДС по отношению к налогу с оборота (по функциям) и по отношению к использовавшемуся в 1991 году налогу с продаж (по технике взимания) введение налога внесло не слишком значительные изменения в налоговую систему, вызвав минимально возможный скачок общего уровня цен, и было при этом психологически относительно безболезненным. Пониженная ставка на продукты питания позволила обеспечить прогрессивность налоговой системы, отвечающую требованиям социальной справедливости в условиях невозможности за короткий срок обеспечить создание действенной системы адресной поддержки низкодоходных слоев населения. В свою очередь использование небольшого количества ставок (основная, пониженная и нулевая) позволило внести минимальные искажения в относительные цены. Техника взимания НДС обеспечила малые возможности уклонения от налога и тем самым необходимую бюджетную отдачу и уровень справедливости налоговой системы.

При введении в России налога на добавленную стоимость с 1 января 1992 года была установлена единая ставка налога в размере 28%. Величина этой ставки была рассчитана исходя из необходимости поддержания бюджетных доходов, обеспечиваемых в 1991 году налогом с продаж и налогом с оборота, взамен которых был введен НДС. База налога определялась объемом реализации товаров, работ и услуг, в том числе реализованных внутри предприятий, но не относимых на себестоимость продукции. В промышленности отчислению в бюджет подлежала разница между суммой налога, полученной от покупателей, и суммой налога, уплаченной поставщикам материальных ресурсов, топлива, работ и услуг, стоимость которых подлежала отнесению на себестоимость продукции, причем согласно первоначальному варианту закона, не разрешалось вычитать из обязательств перед бюджетом налог, уплаченный поставщикам основных средств и нематериальных активов.

Предприятия розничной торговли уплачивали налог с разницы между ценами их реализации и ценами, по которым они приобрели товары у поставщиков, включая НДС. Следовательно, НДС платился с величины торговой наценки, равной разнице между продажной и покупной ценой. Аналогично, предприятия-посредники платили налог с дохода, представляющего собой надбавки и комиссионные вознаграждения. В свою очередь строительные организации - со стоимости работ, принятых заказчиками. Впоследствии было разрешено принимать к зачету сумму НДС, уплаченную при приобретении основных средств и нематериальных активов, равными долями в течение двух лет, начиная с момента ввода в эксплуатацию. Необходимо отметить, что в 1992 году товары и услуги, импортируемые в Российскую Федерацию, не подлежали обложению налогом на добавленную стоимость.

В 1992 году было введено обложение некоторых продовольственных товаров по ставке 15%. В дальнейшем также происходили изменения размеров ставок с одновременным пересмотром перечня товаров, облагаемых по минимальной ставке. В конце 1993 года были установлены ставки НДС в размере 10% на продовольствие и детские товары по утвержденному Правительством РФ перечню, на остальные товары - 20%. С 1 января 2004 г. на данную группу товаров установлена ставка в размере 18%.

На момент введения НДС в России его ставка (28%) была заметно выше, чем в других странах. Так, в Австрии данный налог взимался по ставке 20%, в Бельгии - 19%, в Дании - 22%, во Франции - 18,6%, в ФРГ - 14%, в Норвегии - 20%, в Швеции - 23,5%, в Великобритании - 15%. 
Сегодня среднеевропейский уровень этого налога составляет около 20% (Таблица 1.1.3).

Таблица 1.1.3 - Таблица ставок НДС в различных странах мира

	Страна
	Ставка, % 

(по состоянию на 2011 год)
	Местное название

	
	Стандартная
	Сниженная
	

	1
	2
	3
	4

	Страны Евросоюза

	Австрия
	20 %
	12 % или 10 %
	USt.

	Бельгия
	21 %
	12 % или 6 %
	BTW
TVA
MWSt

	Болгария
	20 %
	7 %
	DDS = ДДС

	Великобритания
	17,5 %
	5 % или 0 %
	VAT

	Венгрия
	20 %
	5 %
	ÁFA

	Дания
	25 %
	
	moms

	Германия
	19 %
	7 %
	MwSt./USt.

	Греция
	23 %
	9 % или 4,5 %
(Для островов бассейна Эгейского моря размер налога понижается на 30 %: 13 %, 6 % и 3 %)
	ΦΠΑ

	Ирландия
	21 %
	13,5 %, 4,8 % или 0 %
	CBL
VAT

	Испания
	18 %
	8 % или 4 %
	IVA

	Италия
	20 %
	10 %, 6 %, или 4 %
	IVA

	Кипр
	15 %
	5 %
	ΦΠΑ

	Латвия
	21 %
	10 %
	PVN

	Литва
	21 %
	9 % или 5 %
	PVM

	Люксембург
	15 %
	12 %, 9 %, 6 %, или 3 %
	TVA

	Мальта
	18 %
	5 %
	TVM

	Нидерланды
	19 %
	6 %
	BTW

	Польша
	22 %
	7 %, 3 % или 0 %
	PTU/VAT

	Португалия
	21 %
	12 % или 5 %
	IVA

	Румыния
	19 %
	9 %
	TVA

	Словакия
	19 %
	10 %
	DPH

	Словения
	20 %
	8,5 %
	DDV

	Финляндия
	23 %
	17 % или 8 %
	ALV
Moms

	Франция
	19,6 %
	5,5 % или 2,1 %
	TVA

	Швеция
	25 %
	12 % или 6 %
	Moms

	Чехия
	20 %
	10 %
	DPH

	Эстония
	20 % (до 1 июля 2009 — 18 %),
	9 %
	km

	Остальной мир

	Албания
	20 %
	
	

	 Азербайджан
	18 %
	
	

	 Австралия
	10 %
	0 %
	GST

	 Аргентина
	21 %
	10,5 % или 0 %
	IVA


Продолжение таблицы 1.1.3

	1
	2
	3
	4


	 Белоруссия
	18 % (с 1 января 2010 — 20 %)
	10 %
	ПДВ

	 Босния и Герцеговина
	17 %
	
	PDV

	 Венесуэла
	11 %
	8 %
	IVA

	 Вьетнам
	10 %
	5 % или 0 %
	GTGT

	 Гайана
	16 %
	14 %
	

	 Грузия
	18 %
	0 %
	დღგ (ДХГ)

	 Доминиканская Республика
	6 %
	12 % или 0 %
	

	 Исландия
	24,5 %
	14 %
	VSK

	Индия
	12,5 %
	4 %, 1 % или 0 %
	

	 Израиль
	16 %
	
	Ma’am (מס ערך מוסף)

	 Казахстан
	12 %
	
	НДС / ҚҚС

	 Канада
	от 5 % до 13 %
	0 %
	GST / TPS

	 КНР
	17 %
	2,3,4,6,13 %
	增值税

	 Ливан
	10 %
	
	

	 Республика Македония
	18 %
	5 %
	ДДВ

	 Малайзия
	5 %
	
	

	 Мексика
	15 %
	0 %
	IVA

	 Молдавия
	20 %
	5 %
	TVA

	 Новая Зеландия
	12,5 %
	
	GST

	 Норвегия
	25 %
	14 % или 8 %
	MVA

	 Парагвай
	10 %
	5 %
	IVA

	 Перу
	19 %
	
	IGV

	 Россия
	18 %
	10 % или 0 %
	НДС

	 Сальвадор
	13 %
	
	IVA

	 Сербия
	18 %
	8 % или 0 %
	PDV

	 Сингапур
	5 %
	
	GST

	 Таиланд
	7 %
	
	

	 Тринидад и Тобаго
	15 %
	
	

	 Турция
	18 %
	8 % или 1 %
	KDV

	 Узбекистан
	20 %
	
	НДС

	 Украина
	20 %
	0 %
	ПДВ

	 Уругвай
	23 %
	14 %
	IVA

	 Филиппины
	12 %
	
	RVAT

	 Хорватия
	22 %
	0 %
	PDV

	 Чили
	19 %
	
	IVA 

	Эквадор
	12 %
	
	IVA

	 Швейцария
	7,6 %
	3,6 % или 2,4 %
	MWST  / TVA / IVA / VAT 

	 Шри-Ланка
	15 %
	
	

	 ЮАР
	14 %
	0 %
	VAT

	 Республика Корея
	10 %
	
	부가세 

	Япония
	5 %
	
	消費税


В настоящее время в международной практике администрирования НДС основными аргументами в пользу применения льготных ставок обычно является желание государства создать стимулы для потребления товаров и услуг (это касается книг, газет, общественного транспорта), а также перераспределительный (социальный) характер снижения цен на некоторые блага (медикаменты, продукты питания, детская одежда и проч.). В рамках гармонизации налоговой системы ЕС предполагается, что в ближайшие годы в странах Союза будут установлены две ставки НДС: пониженная 4-9% и стандартная 9-19%.

В большинстве стран мира, в том числе и в России налог на добавленную стоимость является наиболее распространенным и высокоэффективным элементом косвенного налогообложения. Однако в результате его создания и внедрения в налоговую систему РФ были допущены неточности, часть из которых сохранилась до настоящего времени. Это обусловлено желанием государства усилить его фискальную роль и приспособить к сложной ситуации в экономике, характеризовавшейся массовыми неплатежами, бартером, низким уровнем исполнения налогового законодательства. В ходе налоговой реформы в отношении налога на добавленную стоимость было реализовано ряд мер, не связанных с изменением налоговых ставок, но которые привели к снижению налоговой нагрузки. Среди них можно выделить следующие:

- переход на метод начисления; 

- реформирование и улучшение порядка возмещения налога; 

- ускоренное принятие к вычету налога при капитальном строительстве; 

- переход к поквартальной уплате налога; 

- предоставление налоговых освобождений и льгот по некоторым операциям сельхозтоваропроизводителей, при реализации программных продуктов, расширение сферы применения льготной 10% ставки; 

- расширение применения нулевой налоговой ставки;

- и др.

В настоящее время в России система косвенного налогообложения существует в форме, представленной на рисунке 1.1.5.

Рисунок 1.1.5 - Система косвенного налогообложения России

Таким образом, система косвенного налогообложения подвергалась постоянным изменениям не только в России, но и за рубежом. В настоящее время постоянные налоговые реформы практически во всех развитых странах свидетельствуют о перманентном процессе создания справедливой, соразмерной и обоснованной системы косвенного налогообложения.

1.2 Анализ и систематизация полученных данных
1.2.1 Теоретические основы косвенного налогообложения и понятия «налоговое бремя»
Налоги издавна считаются базовым источником доходов бюджета государства. С развитием общества и государства мнения о сущности, роли налогообложения претерпевали значительные изменения. Так в XVIII в. считалось, что налог - это цена за оказываемые государством услуги своим гражданам. В XIX в. налог был представлен как пожертвование индивидуума в интересах государства. В ХХ в. основной была точка зрения о том, что налог - это принудительный взнос (сбор), взимаемый государством, направляемый на покрытие общегосударственных потребностей на основании закона. 

Как в прошлое, так и в настоящее время основным вопросом для изучения налогов и налогообложения выступает классификация налогов на прямые и косвенные.

В результате обобщения мнений различных учёных можно выделить три основных критерия деления налогов на прямые и косвенные, которые приобрели широкое распространение в странах Европы прошлых веков (Рисунок 1.2.1).

Рисунок 1.2.1. – Критерии деления налогов на прямые и косвенные

На рисунке 1.2.2 представлено развитие во времени и различных государствах теории деления налогообложения на прямое и косвенное. 


Рисунок 1.2.2 - Историческое развитие теории деления налогообложения на прямое и косвенное
В соответствии с рассмотренным критерием перелагаемости окончательным плательщиком косвенных налогов является потребитель товара, на которого налог перекладывается путем надбавки к цене. 

Недостатком критерия деления налогов на прямые и косвенные по их перелагаемости по мнению многих авторов являлось то, что многие прямые налоги на практике перелагаются не хуже косвенных, а косвенные перелагаются далеко не всегда и иногда не полностью. 

На рисунке 1.2.1 описаны основные характеристики критерия платежеспособности. 

Деление налогов на основании подоходно-расходного принципа, установленного в начале ХХв., не утратило своего значения и в конце века. 

В рассмотренных выше критериях деления налогов на прямые и косвеные неоднократно находились недостатки другими учеными, которые не позволяли данному критерию рассматриваться как основополагающий. В результате чего, на протяжении долгого времени выделялись несколько сходных по своей сути критериев, отличающихся лишь формулировкой. Однако, на данный момент самым распространенным является критерий деления налогов на прямые и косвенные - по способу взимании          (Рисунок 1.2.1). 

Бывают ситуации, когда фактическим плательщиком налога выступает и сам производитель (продавец) при невозможности переложения налога на потребителя. Так в случаях превышения предложения товара платёжеспособного спроса, падения спроса, снижения доходов потребителей и как результат - трудности реализации товара, производитель (продавец) вынужден снижать цены, или сокращать объемы производства и уплачивать косвенный налог уже из своего «кармана». В результате источником уплаты налога становится не доход потребителя, а прибыль (доход) производителя (продавца). В данном случае косвенный налог приобретает признак прямого - налогообложение дохода. 

С целью обобщения и структуризации вышеизложенной информации в таблице 1.2.1 приведена сравнительная характеристика прямых и косвенных налогов по основным признакам. 

 Таблица 1.2.1 - Сравнительная характеристика прямых и косвенных налогов 
	№ 
	Признак сравнения 
	Прямые налоги 
	Косвенные налоги 

	1 
	Субъект правоотношений 
	Бюджет и налогоплательщик 
	Бюджет, носитель налога и юридический  налогоплательщик (посредник между ними) 

	2 
	Факторы, определяющие величину налога 
	Величина налогов непосредственно зависит от финансовых результатов деятельности налогоплательщика 
	Величина налогов не зависит от финансовых результатов деятельности налогоплательщика 

	3 
	Объект налогообложения 
	Доход и имущество 
	Реализация товаров (работ, услуг) 


Косвенные налоги – это неотъемлемая часть налоговой системы любой страны, на долю которых приходится значительная часть государственных доходов. Различия находятся лишь в механизме их расчётов и взимания, что связано с различными представлениями в странах о сущности косвенных налогов, сложившихся в результате деления налогов на прямые и косвенные. 

Любая классификация условна и имеет недостатки. В особой степени, как отмечает С.Г. Пепеляев, это касается классификации налогов, в которых переплетены политические, юридические и экономические аспекты. Классификации, являющиеся корректными с экономических позиций, зачастую являются несовершенными с политических и правовых позиций.

С этой точки зрения, рассмотрим классификацию налогообложения на прямое и косвенное.

Основное различие прямого и косвенного налогообложения состоит в форме взимания налогов. В этой связи, уместно привести следующее суждение известного российского ученого И.Х. Озерова: «Самый масштаб, которым определяется размер суммы, причитающейся с каждого плательщика, мы оставим в стороне. Смена этих масштабов имеет свою очень интересную историю: сначала таким масштабом была общая имущественная масса; затем последняя распадается на отдельные формы - поземельное владение, обладание недвижимостью, капиталом, размер жалования; выступают как объекты обложения - потребление хлеба, водки, табака, сахара, объем пользования почтовыми учреждениями, железными дорогами и т.д. Все это имеет свою историю, и определяющим моментом здесь являются интересы разных групп, экономический уровень страны и прочее. Но этот вопрос - вопрос о мере, которой измеряется налогоспособность плательщика, рассматривается в другом месте. Допустим, что налогоспособность плательщика измерена, и займемся самим моментом - как сумма, назначенная с того или иного плательщика, переходит в кассу государства. Это вопрос о формах взимания»
.

Один из видных представителей отечественной финансово-правовой науки И.И. Янжул отмечал, что разделение налогов на прямые и косвенные наиболее общепринято, однако «представляет и наибольшие затруднения для точного определения этих понятий и для правильного распределения между ними отдельных видов обложения».

Рассмотрим еще несколько теоретических точек зрения о косвенном налогообложении. Основоположник отечественной теории налогообложения Н.И. Тургенев в своей работе «Опыт теории налогов» (1818 г.) писал: «Обыкновенно разделяют налоги на непосредственные, или прямые, и на посредственные, или непрямые. Под первыми разумеют те налоги, кои прямо, или непосредственно, налагаются на лицо или на недвижимый капитал. Под последними разумеют те налоги, кои налагаются не прямо на того, кто оные платит, но на товары, в цене коих заключается вместе и налог, так что тот, кто покупает товар, платит вместе с ценою и подать. Сии налоги называются также налогами с потребления».

Н.П. Кучерявенко выделил следующую особенность косвенных налогов: они взимаются в процессе расходования материальных благ, определяются размером потребления, включаются в виде надбавки к цене товара и уплачиваются потребителем. Он считал, что в косвенном налогообложении можно выделить формального и реального плательщика налога. Формальный плательщик – это продавец продукции (работ, услуг), который выступает посредником между государством и потребителем продукции (работ, услуг). Реальный плательщик – потребитель продукции (работ, услуг). По его мнению, данное разграничение можно считать критерием деления налогов на прямые и косвенные: для прямых налогов характерно совпадение формального и фактического налогоплательщиков, для косвенных налогов не совпадение. Еще одним критерием, по мнению Н.П. Кучерявенко, является включение налога в цену продукции (работ, услуг). Согласно нему, прямые налоги включаются в цену продукции еще на стадии производства, а косвенные выступают надбавкой к цене продукции (работ, услуг).

Таким образом, изучив литературу и мнения различных авторов по вопросу классификации налогообложения (на прямое и косвенное), можно сделать вывод, что основой деления налогов является экономическая теория о распределении налогового бремени. В соответствии с ней, прямыми называют те налоги, юридический субъект которых предположительно несет и экономическое бремя налогообложения. В отношении косвенных налогов изначально предполагается, что бремя их будет фактически переложено с лица, уплачивающего налог в бюджет, на какое-то иное лицо - носителя налога.

Так как объектом изучения выступает косвенное налогообложение, рассмотрим преимущества и недостатки косвенных налогов.

У. Петти, английский экономист, родоначальник классической политэкономии в «Трактате о налогах и сборах» обосновал преимущества косвенных налогов следующим образом: «Во-первых, естественная справедливость требует, чтобы каждый платил в соответствии с тем, что он действительно потребляет. Вследствие этого, такой налог вряд ли навязывается кому-либо насильно и его чрезвычайно легко платить тому, кто довольствуется предметами естественной необходимости. Во-вторых, этот налог, если он только не сдается на откуп, а регулярно взимается, располагает к бережливости, что является единственным способом обогащения народа. В-третьих, никто не уплачивает вдвое или дважды за одну и ту же вещь, поскольку ничто не может быть потреблено более одного раза. В-четвертых, при этом способе обложения всегда можно иметь превосходные сведения о богатстве, росте, промыслах и силе страны в каждый момент».

Недостатком косвенного налогообложения можно считать следующее: косвенные налоги не всегда в полном объеме можно переложить на потребителя, так как нет уверенности в том, что товар по увеличенным ценам будет пользоваться спросом на рынке товаров (работ, услуг).

Приведем сопоставление позитивных и негативных моментов косвенного налогообложения на макроуровне в таблице 1.2.2.

Таблица 1.2.2 - Соотношение позитивных и негативных сторон применения косвенного налогообложения на государственном уровне

	Плюсы косвенного налогообложения
	Минусы косвенного налогообложения

	1
	2

	Приносят государству доход, естественно возрастающий без каких-либо изменений в размерах налогов, лишь вследствие увеличения количества населения и роста благосостояния (А.Н. Гурьева)

	Не могут затронуть самую налогоспособную часть доходов – сбережения (А.Н. Гурьева)


	Падает на предметы широкого потребления (М.Н. Соболев)

	Дестимулирующее влияние на экономический рост, особенно малого предпринимательства (М.Н. Соболев)


	Возвратный характер при реализации для производителей и предпринимателей, прогрессивный метод обложения (А.А. Рубанов)

	Большие административные расходы по взиманию.

	Высокая завуалированность изъятия, когда утрачивается непосредственная зависимость между платежом налога и осознанием этого платежа.
	Косвенные налоги обладают обратной прогрессивностью.

	Отказ от потребления тех или иных товаров дает возможность плательщикам избежать данного вида налогообложения
	Нарушение принципа всеобщности.

	Величина уплачиваемых косвенных налогов прямо пропорциональна количеству потребленных товаров и услуг (минус заключается в том, что рост иждивенцев в семье приводит к существенному росту налога).


Уже к концу XIX века сложилось мнение о необходимости совершенствования косвенного налогообложения. По мнению И.И Янжула, который высказывался о косвенном налогообложении следующим образом: «Государство полагает, что потребление плательщиком товара - признак существования в доходах этого плательщика «налогоспособных» частей и ставит налог в зависимость от этого потребления» при организации косвенных налогов необходимо соблюдать шесть правил. Рассмотрим соблюдение этих правил на данный момент в налоговой системе Российской Федерации (Таблица 1.2.3).

Таблица 1.2.3 - Соблюдение правил организации косвенных налогов на сегодняшний день, сформулированных И.И. Янжулом

	№ п/п
	Содержание правила по организации косвенных налогов
	Принципы современной организации косвенного налогообложения, в т.ч. НДС

	1
	2
	3

	1
	Косвенному обложению должны подлежать главным образом предметы второстепенной важности, предметы первой необходимости должны по возможности освобождаться от него. Чем более предмет распространен в потреблении, тем он более необходим и тем менее следует его считать способным к косвенному обложению.
	Объектом налогообложения по НДС являются реализация товаров на территории РФ; передача на территории РФ товаров (выполнение работ, оказание услуг) для собственных нужд, расходы на которые не принимаются к вычету при исчислении налога на доходы организаций, в том числе через амортизационные отчисления; выполнение строительно-монтажных работ для собственного потребления;    ввоз товаров на таможенную территорию РФ. Не подлежат налогообложению реализация медицинских товаров; медицинских услуг; услуг по содержанию детей в дошкольных учреждениях; продуктов питания, непосредственно произведенных студенческими и школьными столовыми; других учебных заведений, столовыми медицинских организаций, детских   дошкольных учреждений и др.

	2
	Не должно быть слишком большого числа косвенных налогов, ибо при большом их количестве они имеют тенденцию сдерживать развитие экономики страны
	В России к косвенным налогам в настоящее время относятся акцизы, таможенные пошлины, налог на добавленную стоимость.

	3
	Косвенные налоги должны распространяться лишь на такие объекты и взиматься лишь в такие моменты, когда есть возможность вовремя уследить за облагаемым предметом. Налог должен поражать предмет прежде, чем он успеет перейти в руки потребителю. Т.е., наилучшими в косвенном обложении должны считаться два способа: во-первых, когда налог целиком уплачивается вперед производителем; во-вторых, когда налог целиком уплачивается продавцом. 
	При налогообложении НДС применяются оба способа взимания косвенных налогов:

- при реализации товара производителем налог уплачивается вперед производителем;

- при реализации товара продавцом налог уплачивается продавцом.

	4
	Если облагаемый продукт разделяется по качеству и цене, то оклады косвенного налога также должны быть дифференцированы, по возможности прогрессивным образом.
	При обложении НДС оклады налога по   облагаемым продуктам, имеющим различную цену, дифференцируются применением налоговой ставки. Чем выше цена товара, тем выше налоговый оклад по реализуемым товарам.


Продолжение таблицы 1.2.3

	5
	Высота окладов должна соотноситься как с характером облагаемых предметов, так и с величиной потребности в них. При этом она не должна вредить доходности косвенного налога, т.е. не должна переходить той границы, за которой вследствие чрезмерного уменьшения потребления данного продукта доход от его обложения начинает падать.
	Данное правило соблюдается установлением пониженных ставок по НДС (в России - 10%) при реализации   продовольственных  товаров (кроме подакцизных), товаров для детей по установленному перечню.

	6
	Косвенное обложение предметов отечественного производства должно сопровождаться установлением соответствующих таможенных пошлин на импортируемые предметы.
	Действие принципа «по стране назначения», при котором налогом облагаются импортируемые товары при пересечении границы, обеспечивает      конкурентоспособность предметов отечественного производства.


Большинство правил, сформулированных И.И.Янжулом, являются актуальными и на сегодняшний день: например, не подлежит обложением налогом на добавленную стоимость реализация социально значимых товаров и услуг; в России можно выделить основной косвенный налог – НДС; при налогообложении НДС соблюдается правило взимания косвенных налогов производителями или продавцами, уплата осуществляется и производителями, и продавцами на всех стадиях реализации товаров; применяется твердая ставка при взимании НДС, в результате чего, сумма НДС увеличивается пропорционально увеличению цены продукта, на которой начисляется налог; на соотношение спроса и предложения оказывает непосредственное влияние величина ставки НДС (так как налог увеличивает цену товара); проблема импорта и экспорта решается установлением принципа «страны назначения», таможенные пошлины дифференцируются в целях поддержки отечественного производителя.

На рисунке 1.2.3 представлены основные факторы, которые способствуют поиску подходов к выбору оптимального налога из системы косвенного налогообложения.


Рисунок 1.2.3 - Основные факторы, способствующие поиску подходов к выбору оптимального налога из системы косвенного налогообложения

На рисунке 1.2.4 отображены аспекты взаимодействия недостатков и достоинств косвенного налогообложения с представленными факторами косвенных налогов.


Рисунок 1.2.4 – Сопоставление основных факторов, с учетом которых должен устанавливаться косвенный налог в современных условиях, с общими недостатками косвенного налогообложения.

Вопросы, касающиеся косвенных налогов в системе налогообложения, его значение в государственном регулировании экономики, а также аспекты формирования наиболее эффективной и совершенной системы налогообложения исследуются и на сегодняшний день множеством ученых и практиков.

Применение косвенного налогообложения как инструмента оптимизации состояния экономики было вызвано, главным образом, возникшей необходимостью гармонизации собственной налоговой системы с налоговыми системами стран Европы и Америки, а также возможностью увеличить доходность бюджетов и достичь высокого уровня систематизации бюджетных доходов государства.

Нынешняя налоговая система Российской Федерации представлена следующими косвенными налогами: налог на добавленную стоимость, акцизы, таможенные пошлины.

При этом наиболее значимым во все времена и на сегодняшний день считается налог на добавленную стоимость, выступающий объектом изучения как на макро-, мезо, так и микроуровнях.

Характерной чертой налога на добавленную стоимость является свойство всех косвенных налогов – переложение налогового бремени с налогоплательщика на иное лицо в ходе обменных и распределительных процессов. Что приводит к тому, что окончательным плательщиком налога становится лицо, приобретающее тот или иной товар, на которого налог перекладывается путем надбавки к цене.

При этом выделяется две возможности переложения налогов: 

- с продавца на покупателя, что чаше всего происходит при косвенном налогообложении; 

- с покупателя на продавца. 

Вторая ситуация возникает, если цена на товар из-за завышенных ставок налогов, например акцизов, превосходит платежеспособность покупателя.
Степень обременительности косвенных налогов должна определяться исходя из той доли валового дохода потребителей, которая может быть изъята без ущерба для воспроизводства населения страны и обеспечения приемлемой нормы накопления. У большинства экономистов сложилось мнение о том, что косвенные налоги имеют большую фискальную направленность, чем прямые налоги. При этом косвенным налогам также отводится инфляционная роль, поскольку рост цен сопровождается ростом поступлений от косвенного налогообложения (в наибольшей мере свойственно инфляционной экономике с встроенным механизмом защиты доходов бюджета от обесценения). (Рисунок 1.2.5)
Налог на добавленную стоимость является наиболее удачным примером косвенного налога. Механизм его взимания исключает налогообложение материальных затрат, в связи с чем НДС теоретически не влияет на общие и предельные издержки и не угнетает производство, а также обеспечивает возврат налогоплательщику сумм НДС, уплаченных при обеспечении нужд производства, так, что, в конечном счете, тяжесть налога несет покупатель, приобретающий товар для нужд собственного потребления, а не для производства. В связи с этим, теоретически, НДС не влияет на производство, однако, на практике, различие ставок и условий налогообложения, включает НДС в состав действенных механизмов налогового регулирования не только спроса, но и предложения.

Механизм взимания НДС исключает из налогообложения межотраслевые потоки ценностей (в случаях применения одинаковой ставки НДС и условий взимания). НДС как универсальный акциз облагает по существу все потребление, в то время как акциз на отдельные виды товаров усугубляет налоговое давление и ограничивает производство и потребление подакцизных продуктов.

Современными учеными отмечается также, что косвенные налоги переносятся на конечного потребителя и в зависимости от степени спроса на товары и услуги, облагаемые этими налогами. Чем менее эластичен спрос, тем большая часть налога перекладывается на потребителя. Чем менее эластично предложение, тем меньше часть налога перекладывается на потребителя, а большая уплачивается за счет прибыли. В долгосрочном плане эластичность предложения растет, и на потребителя перекладывается все большая часть косвенных налогов. В случае высокой эластичности спроса увеличение косвенных налогов ведет к сокращению потребления. При высокой эластичности предложения рост косвенных налогов может привести к сокращению размеров чистой прибыли, вызвать сокращение капиталовложений или перелив капитала в другие сферы деятельности.


Рисунок 1.2.5 – Общая характеристика косвенного налогообложения

На основе обобщения знаний о косвенном налогообложении можно сделать вывод, что косвенные налоги – это группа налогов, устанавливаемых государством на предметы потребления в виде надбавки к цене, формируемой налогоплательщиком на разных стадиях продвижения товаров (работ, услуг) к потребителю (носителю налога), за счет которой осуществляется переложение налогов на потребителей. Косвенные формы налогообложения являются, в первую очередь, регулятором спроса и в этом качестве широко применяются в налоговой политике.

Косвенные налоги определяют значительную долю налогового бремени предприятий различных отраслей. В данном аспекте возникает необходимость определения и изучения категории «налоговое бремя».

Налоговые затраты являются основным ограничителем прибыли предприятия и одновременно одним из основных факторов, влияющих на объем предложения, поэтому принятие управленческих решений руководством предприятия невозможно без детального анализа как уже имеющегося налогового бремени (прямые налоги, наиболее поддающиеся прогнозированию: НДФЛ, налог на имущество, транспортный налог, земельный налог и др.), так и его величины на перспективу с учетом косвенного налогообложения.

Налоговое бремя – это меры экономических ограничений, создаваемых отчислением средств на уплату налогов.

На макроэкономическом уровне показатель налогового бремени определяется как отношение общей суммы налоговых отчислений к совокупному национальному продукту. Общемировая практика показывает, что средний уровень налогового бремени должен составлять не более 50 %.

Показатель налогового бремени на микроуровне показывает какую часть своего совокупного дохода налогоплательщик уплачивает в бюджет государства.

Таким образом, налоговое бремя налогоплательщика представляет собой отношение суммы всех начисленных и уплаченных налоговых платежей к его полученному совокупному доходу.

В целях исследования категории «налоговое бремя» необходимо рассмотреть его составные элементы, наиболее часто используемые в экономической литературе: «налоговые затраты», «налоговые издержки» и «налоговые расходы».

Применительно к налогообложению, в частности к косвенному, понятие налоговые издержки шире категории налоговые затраты, налоговые расходы же представляют собой налоговые затраты после их фактической оплаты
 (Рисунок 1.2.6). 


Рисунок 1.2.6 – Структура и алгоритм формирования категории «налоговое бремя»

Однако, следует различать понятие и содержание категории «налоговое бремя» для целей налогообложения и управленческого учета (в рамках построения управленческой системы). 

Налоговое бремя с позиций управленческого учета – это совокупность налоговых расходов предприятия, связанных с возникновением, обслуживанием и исполнением обязанностей налогоплательщика (плательщика сборов) перед бюджетом по отношению к совокупному доходу хозяйствующего субъекта.

В данном аспекте в налоговом бремени можно выделить три основополагающие части: 

- основная;

-  дополнительная;

- факультативная. (Рисунок 1.2.7) 


Рисунок 1.2.7 – Содержание налогового бремени с точки зрения управленческого учета

Наибольший удельный вес в налоговом бремени микро- и макроуровнях занимают платежи по косвенным налогам. Таким образом, последние формируют налоговую нагрузку предприятия, для эффективной оценки и управления которой важное значение приобретает формирование управленческой системы косвенного налогообложения.

1.2.2 Формирование и определение добавленной стоимости как объекта косвенного налогообложения

В основе исчисления налога на добавленную стоимость лежит такая категория, как «добавленная стоимость». Налоговое законодательство РФ не дает толкование данному понятию, что влечет за собой неопределенность в трактовке этой категории. Поэтому трактовать его необходимо изначально через понятия «стоимость» и «себестоимость». 

Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства их природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию. Добавленная же стоимость представляет собой стоимость, созданную предприятием при производстве продукции, то есть часть себестоимости, которая может складываться из таких затрат, как амортизационные отчисления, заработная плата работников, планируемая норма прибыли, страховые взносы и другие налоги, включаемые в себестоимость. Отразим на рисунке 1.2.8 основные составляющие стоимости и добавленной стоимости. 

Рисунок 1.2.8 – Структура стоимости и добавленной стоимости продукции 

Показатель добавленной стоимости представляет собой один из важнейших показателей системы национальных счетов, широко применяется в статистике промышленности зарубежных стран Западной Европы и используется для исчисления мировых и региональных индексов промышленного производства статистической комиссией ООН.

Анализ зарубежного опыта показывает, что содержание понятия «добавленная стоимость» практически совпадает с аналогичным понятием, используемым в России.

В научно-методической литературе понятие «добавленная стоимость» рассматривается с различных позиций (Таблица 1.2.4).
Таблица 1.2.4 – Направления исследования категории «добавленной стоимости» в научной литературе

	Автор
	Мнение автора по вопросам анализа категории 

«добавленная стоимость»

	Маркс К.
	Та часть капитала, которая превращается в средства производства, т.е. в сырой материал, вспомогательные материалы и средства труда в процессе производства не изменяют величины своей стоимости... Напротив, та часть капитала, которая превращается в рабочую силу, в процессе производства изменяют свою стоимость. Она воспроизводит свой собственный эквивалент и сверх того избыток, прибавочную стоимость...

	Макконелл К.Р.,

Брю С.Л.
	Вновь созданная стоимость, добавленная к стоимости приобретенных материальных ресурсов, составляет добавленную стоимость. В общем случае добавленная стоимость есть рыночная цена  объема продукции, произведенной фирмой, за вычетом стоимости потребленных сырья и материалов, приобретенных ею у поставщика.

	Маслова Д.В.
	Добавленная стоимость, на макроэкономическом уровне оцениваемая величиной ВВП, распадается на трансформационные издержки бизнеса (доходы домохозяйств), трансакционные издержки налогоплательщиков (доходы бюджета) и первичный инвестиционный ресурс (амортизация основного капитала и чистая нераспределенная прибыль бизнеса).


Продолжение таблицы 1.2.4
	Шувалова Е.Б.
	На каждом этапе производства и реализации товаров «добавляется элемент стоимости: он состоит из средств, направляемых производителем или продавцом на выплату зарплаты, аренды, начисление амортизации, погашение процентных и прочих платежей, а также его прибыли. Это и есть «добавленная стоимость», облагаемая НДС.

	Пансков В.Г.
	Добавленная стоимость – это разница между стоимостью реализованных товаров, работ и/или услуг и стоимостью материальных затрат, отнесенных на издержки производства и обращения.

	Абрютина М.С.
	Добавленная стоимость — это тот показатель, на котором зиждется система национального счетоводства и который в неявном виде скрывается в бухгалтерских счетах

	Маслова И.А., Малкина Е.Л.
	Добавленная стоимость – категория, складываемая из следующих составляющих: затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, налоги включаемые в себестоимость продукции, прочие затраты, норма прибыли, налоги, начисляемые за счет финансового результата


Проанализировав взгляды зарубежных и отечественных ученых можно  констатировать, что в современной теории финансов существуют следующие виды добавленной стоимости: экономическая добавленная стоимость, бухгалтерская добавленная стоимость и налогооблагаемая добавленная стоимость. 

Роль добавленной стоимости в современной теории финансов может быть полноценно освещена на основе признания существования трех подходов, представленных на рисунке 1.2.9.


Рисунок 1.2.9 – Виды добавленной стоимости в современной финансовой науке

Добавленная стоимость является подкатегорией дохода. Надо указать, что добавленная стоимость является одним из нескольких инструментов, которые используются для увеличения дохода предприятия. 

На основе обобщения исследования категориального понятия добавленной стоимости представляется целесообразным в целях налогообложения разграничить понятия добавленной стоимости микро- и макроуровне следующим образом:

– добавленная стоимость микроуровня (хозяйствующего субъекта) представляет собой включаемую в цену вновь созданную в процессе производства (реализации) стоимость, относящуюся к продукции, реализованной покупателям; к произведенной, но не реализованной готовой продукции; к продукции, находящейся в незавершенном производстве;

– добавленная стоимость макроуровня – это совокупность вновь созданной всеми хозяйствующими субъектами государства стоимости по всем отраслям экономики, стоимости коллективных услуг государства и чистых налогов на потребление (Рисунок 1.2.10).

Рисунок 1.2.10 – Определение добавленной стоимости на макро- и микроуровне

Таким образом, показатель «добавленной стоимости» формируется на основе данных бухгалтерского учета, и при этом выделяется реализованная (актуализированная) добавленная стоимость. При этом при расчете актуализированной добавленной стоимости на реализованную продукцию необходимо учитывать лишь те затраты, которые относятся именно к реализованной продукции.

Рассмотрим основные способы формирования показателя добавленной стоимости на микроуровне.

Первым этапом в создании добавленной стоимости продукции является формирование и отражение на счетах бухгалтерского учета стоимости продукции (работ, услуг) предприятия. После этого происходит оценочная актуализация стоимости, то есть формирование номинальной стоимости продажи продукции (второй этап формирования продажной стоимости продукции). Данная величина представляет собой совокупность базовой производственной стоимости продукции и непосредственно добавленной стоимости, созданной предприятием. 

При этом базовая производственная стоимость включает в себя входящую стоимость (стоимость сырья, материалов и оказанных для производства услуг) и сумму амортизационных отчислений и рассчитывается по формуле 1.2.1:
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где СВ – входящая стоимость (стоимость сырья, материалов и услуг);

ОА – амортизационные отчисления. 

Относительно добавленной стоимости можно отметить, что существуют две точки зрения на определение ее величины: при помощи метода сложения и метода вычитания. Метод сложения также предусматривает расчет добавленной стоимости двумя способами. С одной стороны, добавленная стоимость включает в себя затраты на оплату труда работников, налоги, включаемые в себестоимость продукции (в том числе отчисления на социальные нужды), и норму прибыли, которую предприятие закладывает в продажную стоимость продукции (работ, услуг).

В данном случае величину добавленной стоимости можно определить по формуле 1.2.2:


[image: image2.wmf]П

Н

ФОТ

ДС

С

С

+

+

=

/

,                                      (1.2.2)

где ДС – добавленная стоимость (стоимость, созданная предприятием);

ФОТ – фонд оплаты труда за период (заработная плата работников);

НС/С – налоги, включаемые в себестоимость;

П – прибыль.

Прибыль может быть определена по формуле 1.2.3:


[image: image3.wmf]НП

С

П

Ф

ГП

×

=

,                                                 (1.2.3)

где 
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 – фактическая производственная себестоимость продукции;

НП – норма прибыли, закладываемая предприятием при производстве продукции (в процентах).

Существует и другой подход к определению добавленной стоимости по методу сложения. Данная величина может быть определена как сумма амортизационных отчислений, заработной платы работников и суммы прибыли, закладываемой предприятием при производстве продукции (Формула 1.2.4). 
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где ОА – амортизационные отчисления;

Т – стоимостная оценка труда работников, т.е. заработная плата;

П – прибыль (определяется по формуле 1.2.3).


Вторым методом определения величины добавленной стоимости является метод вычитания. Его сущность заключается в том, что добавленная стоимость представляет собой разность между выручкой от реализации продукции и промежуточным потреблением. Промежуточное потребление включает в себя стоимость сырья, материалов, услуг оказанных для нужд производства продукции. Таким образом, добавленную стоимость по данному методу можно рассчитать по формуле 1.2.5:
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где В – выручка (с учетом НДС);


ПП – промежуточное потребление (стоимость сырья, материалов, услуг и т.п.).


По данному методу можно также определить и величину добавленной стоимости без НДС. Для этого необходимо из выручки (без НДС) вычесть стоимость промежуточного потребления, также исключив величину налога на добавленную стоимость
. 

То есть добавленную стоимость можно рассматривать как совокупность элементов, которые составляют долю работников, долю предприятия и долю бюджетов (Таблица 1.2.5).
Таблица 1.2.5– Структура добавленной стоимости в долевом разрезе

	Добавленная стоимость
	Доля работников
	Заработная плата

	
	Доля предприятия
	Прибыль

	
	Доля бюджетов
	Социальные взносы

	
	
	Налог на доходы физических лиц

	
	
	Налог на прибыль

	
	
	Налог на добавленную стоимость

	
	
	Налог на импорт

	
	
	Другие налоги


Доля наемных работников в добавленной стоимости больше, чем фонд заработной платы, так как в Системе национальных счетов отчисления на социальные нужды  также считаются формой оплаты труда.

Доля государства в добавленной стоимости на стадии первичного распределения измеряется с учетом величины только налогов на производство (НДС, акцизы и др.). Налоги на доходы и имущество (в первую очередь, налог на прибыль) на стадии образования чистой прибыли экономики не рассматриваются. 

Таким образом, значение добавленной стоимости обусловлено тем, что с одной стороны она зависит от качества работы предприятия и повышает экономическую заинтересованность работников, с другой стороны она служит важнейшим источником формирования государственного бюджета. Поэтому в росте добавленной стоимости должны быть заинтересованы как предприятие, так и государство. Прибыль является составной частью добавленной стоимости, поэтому с увеличением добавленной стоимости возрастает и прибыль. Государство изымает часть прибыли предприятия непосредственно с помощью налога на прибыль организаций, а часть добавленной стоимости с помощью налога на добавленную стоимость.

Добавленная стоимость применяется в качестве одного из критериев эффективности функционирования предприятий. По нереализованной продукции добавленная стоимость рассчитывается путем исключения из ее себестоимости материальных и приравненных к ним затрат
.

Таким образом, величина добавленной стоимости зависит от ряда факторов (Рисунок 1.2.11).

Рисунок 1.2.11 – Факторы, влияющие на величину добавленной стоимости

Добавленная стоимость выступает важнейшим показателем экономического развития, отражающего результаты хозяйственной деятельности, рациональность использования средств и предметов труда. Применение добавленной стоимости, как единого обобщающего показателя, позволяет более точно установить взаимосвязь между доходом, потреблением и накоплением через механизм формирования внутрихозяйственных фондов. Следовательно, социально – экономические отношения на всех уровнях и во всех сферах жизнедеятельности общества в решающей мере определяются распределением добавленной стоимости.

В системе национальных счетов в состав добавленной стоимости включаются амортизация, заработная плата, прибыли корпораций и некорпорированных предприятий, полученная ими рента, процент на ссудный капитал, а также налоги (Рисунок 1.2.12).
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Рисунок 1.2.12– Элементы, формирующие добавленную стоимость

По мнению Г. С. Вечканова,  добавленная стоимость представляет собой приращение стоимости; стоимость, которую добавляет фирма (отрасль) к купленным материалам и услугам в процессе производства и реализации продукции; разность между общей выручкой, полученной от продажи данной продукции, и стоимостью рыночных затрат на ее производство и реализацию (стоимость сырья, материалов, топлива, энергии и т. п.) (Рисунок 1.2.13). 


Рисунок 1.2.13– Структура стоимости продукции 

По мнению Э.Ф. Амировой, добавленная стоимость –  это стоимость, созданная в процессе производства на данном предприятии и охватывающая реальный вклад предприятия в создание стоимости конкретного продукта, т.е. заработную плату, прибыль и амортизацию конкретного предприятия. Поэтому стоимость потребленных сырья и материалов, которые приобретались у поставщиков, и в создании которых предприятие не принимало участия, в добавленную стоимость произведенного данным предприятием продукта не включается.

Иначе говоря, добавленная стоимость – это валовая продукция предприятия (или рыночная цена выпущенной продукции) за минусом текущих материальных издержек, но с включением в нее отчислений на амортизацию (так как основные фонды предприятия принимают участие в создании новой стоимости производимой продукции). В советской практике этот показатель носил название условно чистой продукции
.

Природа добавленной стоимости в современной экономической теории не получила однозначного общепризнанного толкования. Наиболее употребительны две противоречивые теории. Одной из них является классическая концепция прибавочной стоимости (А.Смит, Д.Рикардо, К.Маркс), согласно которой источником новой стоимости является прибавочный труд наемных работников.
 При этом авансированный (или инвестированный) капитал распадается на две части, имеющие разное предназначение. Одна часть идет на образование средств производства (прошлый труд), другая на оплату рабочей силы (живой труд). «Та часть капитала, которая превращается в средства производства, т.е. в сырой материал, вспомогательные материалы и средства труда в процессе производства не изменяют величины своей стоимости. Напротив, та часть капитала, которая превращается в рабочую силу, в процессе производства изменяют свою стоимость. Она воспроизводит свой собственный эквивалент и сверх того избыток, прибавочную стоимость...».
 Соответственно различают необходимый труд (эквивалент стоимости рабочей силы) и прибавочный труд (эквивалент прибавочной стоимости). Стоимость оборотных средств переносится на стоимость товара сразу, а стоимость основных средств производства переносится на товар по частям.

В соответствии с другой концепцией (Ж.Б. Сей, Дж.Б.Кларк) в создании стоимости участвуют труд, капитал и природа. Согласно факторной модели в образовании новой стоимости участвуют факторы Природа, Капитал, Труд (Формула 1.2.6): 
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Добавленная стоимость образуется многократным умножением прошлого труда, точнее его интеллектуальной части, запечатленной в капитале и производственном потенциале человека, плюс извлеченная живым трудом стоимость природы.

Таким образом, на микроуровне показатель добавленной стоимости может быть использован для оценки налогового бремени хозяйствующего субъекта. Способ оценки налогового бремени хозяйствующего субъекта с использованием показателя добавленной стоимости позволяет определить долю созданной им и отдаваемой государству добавленной стоимости. Добавленная стоимость, созданная хозяйствующим субъектом, может рассматриваться как его доход, а, значит, как потенциальный источник для уплаты налогов. При использовании данного способа оценки налогового бремени хозяйствующего субъекта показатель добавленной стоимости позволяет усреднить оценку налогового бремени для различных субъектов и обеспечить его сопоставимость.

На макроуровне, то есть в Системе национального счетоводства, показатель ВВП при расчете его производственным методом исчисляется как сумма валовой добавленной стоимости по всем секторам (отраслям) экономики плюс чистые налоги на продукты, к которым относятся НДС, акцизы, таможенные пошлины, а термин «чистые» означает, что субсидии на продукты уже вычтены (Формула 1.2.7, Формула 1.2.8):
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Таким образом, сумма валовой добавленной стоимости по отраслям меньше ВВП страны. Валовая добавленная стоимость на уровне отрасли представляет собой валовой стоимостной выпуск товаров (услуг) данной отрасли за вычетом объемов их промежуточного потребления.
 При этом промежуточное потребление представляет собой часть полной себестоимости, включающей производственные затраты, управленческие и коммерческие расходы, которые представлены по элементам затрат. Сюда относятся такие элементы, как затраты на сырье, материалы, топливо, энергию, комплектующие изделия, а также затраты на оплату производственных услуг, т.е. все текущие затраты, сопряженные с выпуском продукции (работ, услуг) на данном предприятии и являющиеся предметом выпуска других предприятий. То, что затрачивается, но не получено со стороны, промежуточным потреблением не является. Выпуск продукции определяется в СНС как сумма реализованной (проданной) продукции и прироста незавершенного производства, а также запасов готовой продукции и отгруженной продукции. Отгруженная, но еще не оплаченная продукция, с экономической точки зрения, представляет собой запасы готовой продукции. Реализованная продукция определяется по выручке, которая приводится в бухгалтерской отчетности предприятий (форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках»). Прирост незавершенного производства и других элементов выпуска также содержится в бухгалтерской отчетности и формах федерального государственного статистического наблюдения (форма 5-з).

Формирование ВВП государства на основе показателя добавленной стоимости представлено на рисунке 1.2.14.


Рисунок 1.2.14 – Механизм формирования валового внутреннего продукта на основе показателя добавленной стоимости

Отечественная и зарубежная статистика широко применяют макроэкономический показатель добавленной стоимости в системе национальных счетов для оценки национального богатства страны.

Таким образом, для целей экономического анализа методики определения показателя добавленной стоимости можно классифицировать по следующим признакам:

- в зависимости от уровня исследования (макроуровень и микроуровень);

- в зависимости от выбранной отрасли;

- в зависимости от выбранной страны.

В настоящее время сущность понятия «добавленная стоимость» рассматривается в научной литературе в ходе обсуждения вопросов, связанных с налогом на добавленную стоимость, которых в различных научно-методических источниках имеет свою трактовку (Таблица 1.2.6).

Таблица 1.2.6– Понятие налога на добавленную стоимость в научно-методической литературе

	Источник
	Понятие налога на добавленную стоимость

	1
	2

	Большая юридическая энциклопедия
	форма изъятия части добавленной стоимости, создаваемой на всех стадиях производства и определяемой как разница между стоимостью реализованных товаров, работ и услуг и стоимостью материальных затрат, отнесенных на издержки производства и обращения

	Финансовый словарь
	форма изъятия в бюджет части добавленной стоимости, создаваемой на всех стадиях производства и определяемой как разница между стоимостью реализованных товаров, работ и услуг и стоимостью материальных затрат, отнесенных на издержки производства и обращения. Облагаемый оборот определяется на основе стоимости реализуемых товаров (работ, услуг) исходя из применяемых цен и тарифов, без включения в них налога на добавленную стоимость. В облагаемый оборот включаются также суммы денежных средств, получаемые предприятиями от своих покупателей (заказчиков) за реализуемые им товары (работы, услуги) в виде финансовой помощи, пополнения фондов специального назначения или направляемые в счет увеличения прибыли (по законодательству РФ)


Продолжение таблицы 1.2.6
	1
	2

	Словарь «Налоговое право. Список терминов»
	налог на стоимость, добавляемую к продукции на каждой стадии производственного цикла, а также при ее приобретении конечным потребителем


Исходя из двух вариантов определения добавленной стоимости, к одинаковой величине обязательства по налогу на добавленную стоимость при применении одинаковой налоговой ставки приведут следующие способы:

Прямой аддитивный (или балансовый) метод (Формула 1.2.9):
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где Ст – ставка налога,

ЗП – затраты на оплату труда работников,

П – норма прибыли.

Косвенный аддитивный метод, названный так, потому что при его пользовании не происходит расчета добавленной стоимости, а сразу рассчитывается сумма налоговых обязательств (Формула 1.2.10):
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Прямой метод вычитания (иногда также называется налогом на трансферты предприятия) предполагает расчет налога следующим образом (Формула 1.2.11):
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где РП – стоимость реализованной продукции,

МЗ – материальные затраты на производство. 

Косвенный метод вычитания (метод возмещения, счетов-фактур) предполагает определение размера НДС по формуле 1.2.12:
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Подавляющее большинство стран мира, применяющих налог на добавленную стоимость, рассчитывают налоговые обязательства по нему с применением метода возмещения (косвенного метода вычитания).

Сторонники данного метода объясняют его применение следующими причинами. Во – первых, при использовании этого метода возникновение налоговых обязательств тесно связано с моментом осуществления экономической операции, а счет-фактура является документальным подтверждением таковой. Во – вторых, применение такого метода облегчает налоговый контроль и позволяет устраивать перекрестные проверки. В – третьих, только при таком методе возможно взимание НДС по нескольким ставкам. В – четвертых, метод возмещения предполагает, что можно использовать любой налоговый период, в то время как методы бухгалтерского баланса позволяют исчислять налоговые обязательства только за период сдачи бухгалтерской отчетности, что является их основным недостатком.

Методика определения реализованной добавленной стоимости на основе данных бухгалтерского учета представлена в таблице 1.2.7.

Таблица 1.2.7 – Формирование показателя реализованной добавленной стоимости на основе данных бухгалтерского учета хозяйствующего субъекта

	№

строки
	Налогопла-

тельщики
	Содержание операций
	Дебет
	Кредит

	1
	2
	3
	4
	5

	1.1
	1 продавец
	Отгружены товары 
	62
	90

	1.2
	1 продавец
	Начислен НДС от суммы реализации
	90
	68

	2.1
	2 продавец
	Оприходованы товары 
	41
	60

	2.2
	2 продавец
	Оприходован НДС по поступившим товарам
	19
	60

	2.3
	2 продавец
	Отгружены товары, в том числе НДС 
	62
	90

	2.4
	2 продавец
	Исчислен НДС от суммы реализации
	90
	68

	2.5
	2 продавец
	Списана стоимость оприходованного товара по цене приобретения
	90
	41

	2.6
	2 продавец
	Списана сумма НДС, приходящегося на стоимость реализованного товара
	68
	19

	2.7
	2 продавец
	Оказаны консультационные услуги сторонней организацией
	44
	76

	2.8
	2 продавец
	Оприходован НДС
	19
	76


Продолжение таблицы 1.2.7
	1
	2
	3
	4
	5

	2.9
	2 продавец
	Оказаны транспортные услуги сторонней организацией
	44
	76

	2.10
	2 продавец
	Оприходован НДС
	19
	76

	2.11
	2 продавец
	Списаны расходы на продажу, приходящиеся на реализованные товары 
	90
	44

	2.12
	2 продавец
	Списан НДС
	68
	19

	2.13
	2 продавец
	Начислена заработная плата
	44
	70

	2.14
	2 продавец
	Начислены страховые взносы
	44
	69

	2.15
	2 продавец
	Списаны расходы по зарплате и начисления страховых взносов
	90-10
	44

	2.16
	2 продавец
	Списан результат от реализации товаров
	90-10
	99

	2.17
	2 продавец
	Реализованная добавленная стоимость: стр.2.3-стр.2.4-стр.2.5-стр.2.11 или: стр.2.15+стр.2.16 
	
	

	2.18
	2 продавец
	Исчислен НДС от реализованной добавленной стоимости (стр.2.17х18%)
	
	

	2.19
	2 продавец
	Перечислен НДС, подлежащий уплате в бюджет
	68
	51


Таким образом, применение предлагаемой методики позволит налогоплательщику уплачивать в бюджет часть добавленной стоимости, относящейся к реализованным товарам, работам, услугам, перелагаемой полностью в процессе реализации на потребителя.


Исходя из представленных методов расчета добавленной стоимости, можно отметить, что при отражении в бухгалтерском учете данного показателя задействованы непосредственно такие счета, как 02 «Амортизация основных средств», 70 «Расчеты с персоналом по оплате труда», 68 «Расчеты по налогам и сборам» (в отношении налогов, включаемых в себестоимость продукции), 69 «Расчеты по социальному страхованию и обеспечению». При расчете добавленной стоимости по второму методу (метод сложения) необходимо иметь информацию о выручке от реализации, которая формируется по кредиту счета 90 «Продажи» субсчет 1 «Выручка», а также данные о стоимости потребленных сырья, материалов, услуг, которые могут быть отражены на счетах 10 «Материалы», 60 «Расчеты с поставщиками и подрядчиками», 71 «Расчеты с подотчетными лицами» и др.

Важным этапом в формировании добавленной стоимости на микроуровне является ее последующая актуализация. Рыночная актуализация стоимости является  завершающим этапом в формирования стоимости, который наступает
после того, как определена величина номинальной продажной стоимости продукции, то есть, завершен этап оценочной актуализации стоимости. Данный момент является важнейшим моментом для бухгалтера при отражении в бухгалтерском учете реализации произведенной продукции. Стоимость, созданная предприятием, становится актуальной непосредственно в момент совершения сделки, последующей отгрузки продукции и отражения в бухгалтерском учете выручки от реализации  по дебету счета 62 «Расчеты с покупателями и заказчиками» в корреспонденции с кредитом счета 90 «Продажи» субсчет 1 «Выручка». Одновременно с кредита счета 43 «Готовая продукция» в дебет счета 90 «Продажи» субсчет 2 «Себестоимость продаж» происходит списание себестоимости реализованной продукции.  При отражении в учете реализации продукции у предприятия возникает обязанность по отражению налога на добавленную стоимость по реализованной продукции, сумма которого учитывается по дебету счета 90 «Продажи» субсчет 3 «Налог на добавленную стоимость» в корреспонденции с кредитом счета 68 «Расчеты по налогам и сборам» субсчет «Налог на добавленную стоимость». Также необходимо списать имеющиеся у предприятия расходы на продажу продукции с кредита счета 44 «Расходы на продажу» в дебет счета 90 «Продажи» субсчет 2 «Себестоимость продаж». В конце периода на предприятии выявляется финансовый результат от ведения хозяйственной деятельности. При этом сумма прибыли списывается по дебету счета 90 «Продажи» субсчет 9 «Прибыль/убыток от продаж» и кредиту счета 99 «Прибыли и убытки». Полученный же убыток списывается с кредита счета 90 «Продажи» субсчет 9 «Прибыль/убыток от продаж» в дебет счета 99 «Прибыли и убытки».


Опираясь на вышеизложенную информацию, представим процесс формирования и актуализации стоимости продукции на рисунке 1.2.15.

Рисунок 1.2.15– Отражение в бухгалтерском учете формирования и актуализации стоимости продукции

Таким образом, можно отметить, что процесс формирования и актуализации добавленной стоимости, а также отражение данных процессов на счета бухгалтерского учета, является достаточно обширным и включается в себя три этапа, которые наглядно можно представить на рисунке 1.2.16.

Таким образом, процесс учета формирования добавленной стоимости является составной частью процесса формирования непосредственно стоимости произведенной продукции. Определение ее величины является важным, поскольку показатель добавленной стоимости позволяет оценит собственный вклад предприятия в произведенную им продукцию. Актуализируя созданную стоимость, предприятие прежде всего покрывает свои затраты на производство продукции с целью получить не только запланированный, но и более высокий размер прибыли. Актуализация стоимости нигде не фиксируется, однако данный процесс является достаточно важным для организаций.



Рисунок 1.2.16– Этапы формирования и актуализации добавленной стоимости 

Важно отметить, что актуализация стоимости, созданной предприятием, может происходить в четырех возможных направлениях (Рисунок 1.2.17).

Поэтому умение предвидеть момент времени t, когда происходит непосредственно рыночная актуализация стоимости, и способность определить возможные ее варианты могут позволить организовать процесс производства и реализации продукции таким образом, чтобы сбалансировать все расходы и поступления предприятия для получения впоследствии положительного результата хозяйственной деятельности.


Рисунок 1.2.17 – Направления актуализация стоимости, созданной предприятием

Важно отметить, что косвенные налоги, являясь источником доходов государственного бюджета, являются регулятором потребительского спроса в сферах как хозяйственного, так и личного потребления. Соблюдение принципа перелагаемости налогового бремени при организации косвенных налогов обеспечивает их нейтральность.

Оптимальным налогом в системе косвенного налогообложения в России в настоящее время является налог на добавленную стоимость. 

Эффективное решение проблемы возмещения НДС необходимо искать в изменении подхода к определению добавленной стоимости и изъятию ее части в бюджет, в установлении тесной взаимосвязи и взаимозависимости между ними. Изменение методики расчета налога на добавленную стоимость, основанное на действии принципа перелагаемости налогового бремени, может являться альтернативой замены налога на добавленную стоимость налогом с продаж. На микроуровне больше внимания следует уделять построению управленческой учетной системы косвенного налогообложения, которое позволит широко контролировать налоги данной группы и отслеживать их влияние на эффективность деятельности предприятия.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

В рамках данного этапа научно-исследовательской работы произведено исследование косвенного налогообложения как части налогового бремени. Полученные данные были проанализированы и обобщены, проведена систематизация. В частности, рассмотрены теоретические основы косвенного налогообложения, понятие косвенных налогов, их место в налоговой системе государства, изучен исторический аспект по исследуемой проблематике, проанализирована эволюция налога на добавленную стоимость, как в России, так и за рубежом, исследовано и определено понятие «налоговое бремя», представлены аспекты формирования и определения добавленной стоимости как объекта косвенного налогообложения.
По итогам первого этапа проведения научно-исследовательских работ были получены следующие результаты:
1 произведен ретроспективный анализ развития косвенного налогообложения и эволюции налога на добавленную стоимость как основополагающей его части в международном и российском аспекте;

2 исследованы теоретические основы косвенного налогообложения;

3. определено и изучено понятие «налоговое бремя»;

4 исследованы и обобщены актуальные аспекты формирования и определения добавленной стоимости как объекта косвенного налогообложения.
Полученные теоретические результаты открывают возможности осуществления научных исследований по проблемам построения системы управления косвенным налогообложением как частью общего налогового бремени предприятия. 

Научно-практические результаты по вопросам исследования косвенного налогообложения позволяют решить актуальную и значимую проблему, имеющую важное хозяйственное значение в современной рыночной среде – повысить оперативность и качество управления налоговым бременем предприятия на основе взаимодействия учетной и налоговой систем в целях построения управленческой учетной системы налоговых затрат, абсолютного соблюдения принципа перелагаемости налогового бремени и использования инструментов налогового планирования и прогнозирования.
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Затраты на внутренний аудит в связи с неэффективным налоговым контролем





Затраты по косвенным налогам, возникающие в случае сотрудничества с предприятиями-неплательщиками НДС





Проценты по кредитам на финансирование незапланированных налоговых платежей





Факультативная часть





Использование и обслуживание автоматизированных налоговых  и информационно-управленческих программ





Вознаграждение налоговых консультантов 





Дополнительная часть





Административные (управленческие) затраты на содержание отдела налогового планирования, бухгалтера по налогам





Претензии налоговых органов (штрафы, пени, доначисления)





Основная часть





Текущие налоговые платежи по прямым и косвенным налогам





Налоговые бремя на финансово-хозяйственную деятельность предприятия с точки зрения управленческого учета





налоговые издержки





Налоговое бремя





деленные на совокупный доход





Трансакционые издержки





налоговые затраты < налоговые расходы





налоговые затраты > налоговые расходы





уплачено





налоговые расходы





начислено





налоговые затраты








таможенные 


пошлины





определяются исходя доли валового дохода потребителей, которая может быть изъята без ущерба для воспроизводства населения страны и обеспечения приемлемой нормы накопления








фискальная направлен-ность 





акцизы





перекладываются на потребителя товара





налог на добавленную стоимость





косвенное налогообложение





косвенные налоги включаются в цену товара





Завуалированность изъятия





Выбор и избежание





Высокая доходность





Преимущества косвенного налогообложения








Высокие расходы при взимании





Высокие расходы при взимании





Нарушение принципа всеобщности





Дестимулирующее влияние





Дестимулирующее влияние





Обратная прогрессивность





Дестимулирующее влияние





Недостатки косвенного налогообложения





Не затрагивают сбережения





Гармонизация налоговой системы страны с налоговыми системами других стран





Дифференциация налога, позволяющая его не уплачивать субъектам малого предпринимательства





Состав действующих косвенных налогов и их влияние налоговую нагрузку





Возможность не обложения налогом малообеспеченных слоев





Возможность использования стимулирующей функции налогообложения





Факторы косвенного налога





Механизм, позволяющий завуалировать применение налога





Степень реализации фискальной функции





Основные факторы, с учетом которых устанавливаются косвенные налоги





возможность использования стимулирующей функции налогообложения (включение НДС в цену товара на всех стадиях движения к потребителю повышает ответственность производителя за качество товара, способствует производству конкурентоспособных товаров)





гармонизация налоговой системы государства с налоговыми системами других стран





наличие или отсутствие других косвенных налогов и их влияние на налоговую нагрузку налогоплательщиков





применение режимов н/о для субъектов малого предпринимательства, позволяющих им не уплачивать косвенные налоги





роль налога в наполнении доходной части бюджета государства (фискальная функция)





наличие и использование механизма уплаты налога, позволяющего завуалировать его применение





возможность освобождения от н/о малообеспеченных слоев населения





анализ правил организации косвенного налогообложения





анализ критериальных особенностей косвенного налогообложения





анализ недостатков и достоинств косвенного налогообложения





Косвенные налоги - налоги, которые являются надбавкой к цене товаров, работ, услуг. Производитель (продавец) товара или услуг при их реализации получает налоговые суммы, которые перечисляет государству. В данном случае связь между плательщиком и государством опосредована через объект обложения.








Особенность косвенных налогов - реальным «налогоплательщиком» выступает конечный потребитель, на которого и перекладывается тяжесть уплаты налога. То есть налого-плательщик фактически расходов по налогу не несёт, т.к. источник уплаты находится в цене проданного товара, который был направлен на приобретение данного товара.








критерий способа налогообложения и взимания





Немецкий ученый Гегель  разделил все налогообложение на подоходно-поимущественное и обложение расходов потребителя. Полагал, что хозяйство налогоплательщика делится на доходное и расходное. Обложение хозяйства плательщика в процессе приобретения и накопления производится путём подоходно-поимущественных налогов (поземельного, подомового, промыслового, с денежных капиталов и с личного труда), которые Геккелем были отнесены к прямым. Обложение же расходного, потребительского хозяйства производится налогами на расход, на потребление, которые он отнёс к косвенным





критерий платежеспособности





Впервые был использо-ван английским филосо-фом Дж.Локком (1632-1704 гг.) в конце XVII в. Он считал, что любой налог в итоге ляжет на землевладельца, т.к. лишь его доход является чистым. Т.е. поземель-ный налог- прямой налог, а остальные налоги являются косвенными





А. Смит (1723-1790 гг.), исходя из факторов производства, дополнил доход землевладельца доходами с капитала и труда – налогами на предпринимательскую прибыль и зар.плату. Косвенные расходы – налоги, связанные с расходами и перелагае-мые на потребителя





Английский экономист, философ Ст.Милль (1806-1873 гг.) критерием считал намерение законодателя. Для него прямой налог – налог, ложащийся на налогоплательщика, косвенный – налог, перелагаемый налогоплательщиком на другое лицо.





критерий перелагаемости





Историческое развитие теории деления налогообложения на прямое и косвенное





Перелагаемость налогов возможна только в процессе обмена, результатом является формирование цен. Посредством обмена плательщик налога может переложить свое налоговое бремя на иное лицо – носителя налога





Обложение налогом определенного источника относится к прямым налогам, обложение же на основе учета общей платёжеспособности лица - к косвенным. Все налоги, в которых государство не устанавливает платёже-способности через действия плательщиков, признаются косвенными





Прямые налоги - налоги, которые взимаются непосредственно с доходов или имущества налогоплательщика.


Косвенные налоги - налоги на потребление, налоги на товары и услуги








критерий перелагаемости





критерий способа налогообложения и взимания























Получение  убытка





Точка безубыточности





Получение запланированной нормы прибыли





Получение прибыли





Реализация по фактической цене, меньшей номинальной продажной стоимости на норму прибыли





Реализация по фактической цене ниже себестоимости





Реализация по фактической цене, равной номинальной продажной стоимости





Реализация по фактической цене большей номинальной продажной стоимости





Рыночная актуализация стоимости в момент времени t





3





2





1





Получение убытка





Точка 


безубыточности





Получение 


запланированной нормы прибыли





Получение 


прибыли





Фактическая цена меньше номинальной продажной стоимости на норму прибыли





Фактическая цена ниже себестоимости





Фактическая цена равна номинальной продажной стоимости





Фактическая цена больше номинальной продажной стоимости





Рыночная актуализация стоимости в момент времени t





Потенциальная продажная 


стоимость продукции





Стоимость, созданная предприятием – добавленная стоимость





Налоги и отчисления на социальные нужды


Кт 68, 69





Норма прибыли, определяемая по смете





Заработная плата работников предприятия


Кт 70





Амортизация – отчисления на погашение стоимости объектов основных средств и нематериальных активов


Кт 02, 05





Сырье и материалы – стоимостная оценка покупного сырья и материалов, используемых в процессе производства, а также стоимость приобретенных услуг


Кт 10, 60, 76, ….





Рыночная актуализация стоимости








Прочие налоги





Дт





Прочие счета





Кт





НДС





Кт





68





Дт





Кт





Оценочная актуализация стоимости – определение цены продажи продукции





метод директ - костинг





Кт





62





Дт





Кт





90





Дт





Кт





44





Дт





фактическая себестоимость





себестоимость





нормативная





Определение нормы прибыли





распределение косвенных 


расходов





Формирование части добавленной стоимости





Кт





43





Дт





Кт





40





Дт





Кт





20





Дт





Кт





25





Дт





Кт





26





Дт





Кт





60, 71, 76 …





Дт





Кт





70, 69, 68





Дт





Кт





10, 21





Дт





02, 05





Дт





ДС банковской деятельности





ДС внешней торговли





Таможенные пошлины





Акцизы





НДС





ВВП государства





Валовая ДС всех отраслей





Чистые налоги





Валовой региональный продукт





ДС субъектов





Валовая ДС субъектов





Валовая ДС всех отраслей региона





Стоимость материалов





Стоимость услуг





Стоимость сырья





Налог на прибыль организаций








Налог на добавленную стоимость





Базовая часть стоимости





Добавленная стоимость





Потенциальные налоги 








Планируемая норма прибыли





Уплаченные налоги





Амортизация основных средств и нематериальных активов





Заработная плата работников





Стоимость продукции





Процент на ссудный капитал





Рента





Налоги





Прибыль корпораций и некорпорированных предприятий





Амортизация





Добавленная стоимость





Косвенные налоги





Энергозатраты





Материалы





Затраты на оплату труда и социальные отчисления





Цена товара





Качество отдельных видов товарной продукции








Другие факторы





Сроки поступлений денег от покупателей товарной продукции





Скорость оборачиваемости оборотных средств





Соотношение спроса и предложений на отдельные виды товарной продукции





Себестоимость





Цена реализации продукции





Удельный вес материальных затрат в себестоимости








Структура производства





Уровень товарности видов продукции





Фактически произведенный за год объем товарных видов продукции





Величина 


добавленной стоимости





Добавленная стоимость





Стоимость реализуемой  продукции ― Стоимость промежуточного потребления





Общегосударственный уровень





Прибыль + Амортизация + Налоги +  Затраты на оплату труда














Уровень хозяйствующего субъекта





Классическая концепция прибавочной стоимости





Учение о предельной производительности труда и капитала





Макроэкономическое понимание добавленной стоимости





Методическая база современной теории добавленной стоимости





Используется в государственной статистике, основывается на системе национальных счетов (СНС)





Используется для исчисления НДС, основывается на национальном налоговом законодательстве





Используется в зарубежной практике для целей управления





Налоговая





Экономическая





Бухгалтерская (управленческая)





Виды добавленной стоимости





Базовая часть стоимости





Элементы 


добавленной стоимости





Потенциальные налоги (НДС, налог на прибыль 


организаций)





Планируемая норма 


прибыли





Начисленные и оплаченные 


налоги





Амортизация основных средств и нематериальных активов





Человеческий труд - заработная плата работников





Стоимость сырья и материалов + стоимость услуг





Стоимость 


продукции





критерий 


платежеспособности





вид косвенного налога в виде взноса (платежа) на импортные, экспортные и транзитные товары, поступающие в доход государственного бюджета





вид косвенного налога; форма изъятия в бюджет части добавленной стоимости, которая создаётся на всех стадиях процесса производства товаров, работ и услуг и вносится в бюджет по мере реализации





вид косвенного налога, устанавливаемый преимущественно на предметы массового потребления (табак, вино и др.) внутри страны, в отличие от таможенных платежей, несущих ту же функцию, но на товарах, доставляемых из-за границы, а также коммунальные, транспортные и другие распространённые услуги





Критерии деления налогов на прямые и косвенные





Таможенные пошлины





НДС








Акцизы





Система косвенного налогообложения России





Сумма налога на добавленную стоимость рассчитывается не от оборота, а является величиной, прямо пропорциональной величине добавленной стоимости, произведенной на каждой стадии продвижения товара от производителя к потребителю. При этом любой из компонентов конечного продукта облагается налогом только один раз, а налоговые платежи поступают в доход бюджета на каждом этапе движения товара.








Взимался в основном по товарам народного потребления, некоторым продуктам питания, алкогольным и табачным изделиям, розничные цены на которые были выше оптовых, а также по некоторым видам продукции отраслей тяжелой промышленности и машиностроения. Налог с оборота при этом не затрагивал сельское хозяйство, транспорт, строительство, связь и некоторые другие отрасли. Ставки налога с оборота определялись в процентах к облагаемому обороту, в твердых суммах с единицы товара или в виде разницы между фиксированными розничными и оптовыми ценами, устанавливаемыми государством для определенных товаропроизводителе. При установлении ставок налога с оборота учитывался уровень рентабельности в отдельных отраслях и на отдельных предприятиях, что не способствовало нейтральности налогообложения.








Впервые введен в России с 1 января 1991 года в целях финансового обеспечения принятых социально-экономических программ поддержки малообеспеченного населения, а также стабилизации денежного обращения. Уплачивался конечными потребителями товаров (работ, услуг). Источником были средства предприятий, объединений, организаций, перечисленные поставщикам и подрядчикам за отгруженные товары, выполненные работы, оказанные услуги. По товарам народного потребления и услугам, оказываемым физическим лицам, этот налог уплачивался за счет доходов населения. В круг плательщиков налога с продаж были включены лица, занимающиеся индивидуальной трудовой деятельностью по регистрационным удостоверениям и патентам.





Налог с оборота





НДС





Налог с продаж





Эволюция системы косвенного налогообложения





и др.





многоступенчатый (каскадный) общий налог с продаж





некаскадный налог с розничных продаж





одноступенчатый налог с продаж производителя












































налог с оптовых продаж





Основные виды налога с продаж





V этап - налоговые реформы РФ


 (1990г. – начало XXI в).





III этап - налоговые реформы XIX - начала XX вв. при Александре I 





IV этап - налоговые реформы СССР





II этап включает в себя налоговые реформы Петра I (XVIII в.).





В этот период вносятся изменения в законодательство, устанавливающие новый порядок налогообложения физических лиц, принимается целый ряд законов, касающихся земельного налога.








В 1917г. учреждается Народный комиссариат финансов, в обязанность которого входит контроль за поступлением и взиманием налогов. Одними из первых вводятся прямые налоги (на прибыль предприятий и доходы от личных промыслов), налог на нужды революционного строительства и оборону страны. Существенные изменения в налоговом законодательстве СССР произошли в годы Великой Отечественной войны, появились налог на холостяков, одиноких и малосемейных граждан, подоходный налог с физических лиц, сельскохозяйственный налог, государственная пошлина и др. С принятием Закона СССР «О государственном предприятии» начинается реформа системы обязательных платежей государственных предприятий в бюджет, формируется правовая база для введения налогов с индивидуальных предпринимателей. С этого времени была признана целесообразность отчислений платежей в бюджет в форме налогов.








Вносятся значительные изменения в части таких налогов, как оброчные сборы, пошлины с наследств, горная подать, гербовый сбор, введены новые сборы (процентный сбор с доходов от недвижимого имущества), реформируется система организации сбора налогов.








Главным изменением в системе прямых налогов был переход от подворного налога к подушной подати, которая представляла собой вид прямого личного налога, взимаемого с «души» в размерах, независимых от величины имущества и дохода. С конца XVIII в. подушный налог становится главным доходом государства, на него приходилось свыше 50% всех доходов.





I этап


(IX - XVII вв.).








Характеризуется введением прямого налога или дани, собираемой с населения. Со второй половины XVII в. налоги и сборы стали взиматься в денежной форме.





Основные этапы развития налогообложения в России





Начинается в конце XVII - начале XVIII в.в. Налоги становятся ведущим источником доходной части бюджетного устройства. Происходит формирование налоговой системы, которая включает в себя прямое и косвенное налогообложение.





Начинается в XIX в. и отличается уменьшением количества налогов и большим значением права при их установлении и взимании. Особое внимание уделяется косвенному налогообложению, вследствие наличия у него неоспоримых преимуществ, которыми сопровождается изъятие





Налоги и механизмы их взимания возникают в зачаточном состоянии. Хозяйственные системы древнего мира и средних веков отличаются неразвитостью и случайным характером налогов.





3 период





2 период





1 период
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